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 تقدير شكر و
نتقدم بأسمى آيات الشكر والإمتنان إلى كل من ساىم في انجاز ىذا العمل 

المشرف عمى ىذا البحث:  الأستاذالمتواضع ولو بالقميل، ونخص بالشكر حضرة 
ثرائنا لإتمام ىذا البحث، سائمين المولى عز وجل عصام نجاح، عمى توجيي و لنا وا 

 منبراً  ينير مسيرة العمم.أن يسدد خطاه، وأن نراه دائما 

 حجر عمى جيوده في تزودينا بالمراجع. ونشكر الأستاذ: حسام أبو

 ونشكر أيضا الأساتذة أعضاء لجنة المناقشة.

كما ونتوجو بالشكر الجزيل إلى طاقم العمل في بنك البركة الجزائري، فرع بئر 
 حدادن.لمبنك الأستاذ: آيت جمال خادم، وعمى رأسيم المراقب الشرعي 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

  

 إىداء
قال الله تعالى: " وأخفض ليما جناح الذل من الرحمة وقل ربي ارحميما كما ربياني 

 (24(, )23صغيرا " سورة الإسراء؛ الآية رقم )

حمل اسمو , إلى سندي في الحياة , إلى من امسك بيدي منذ صغري أإلى من 
 الغالي أدامو الله عمينا {وعممني مواجية الدنيا بحموىا و مرىا ... } والدي 

إلى التي سيرت الميالي و عممتني وىناً عمى وىن, إلى من أعطتني من روحيا و 
 عمرىا حباً و تصميماً و دافعاً لغدٍ أجمل... } والدتي الحبيبة حفظيا الله {

سندي و قوتي و ملاذي بعد الله, إلى مصدر الفرحة و البيجة و الأمل... }  إلى
 إخوتي حفظيم الله {

 إلى كل من كان سنداً وعوناً لي في غربتي...

 

 سامر

 

 

 



 

 

 إىداء
 أحمد الله عز وجل عمى منو وعونو لإتمام ىذا البحث.أولًا 

كان يدفعني قدما نحو إلى الذي وىبني كل ما يممك حتى أحقق لو آمالو، إلى من 
إلى  ،الله في عمرهأطال  أبيإلى مدرستي الأولى في الحياة،  الأمام لنيل المبتغى،

التي وىبت فـمذة كبدىا كل العطاء و الحنان، إلى التي صبرت عمى كل شيء، التي 
الرّعاية و كانت سندي في الشدائد، و كانت دعواىا لي بالتوفيق، تتبعتني  رعتني حق

في عممي، إلى من إرتحت كمما تذكرت إبتسامتيا في وجيي نبع الحنان  خطوة خطوة
ا إلييم، الله عني خير الجزاء في الدارينالقـمب و العين جزاىا أعز ملاك عمى  أمي

 .أىدي ىذا العمل المتواضع

إلى أخوتي وأخواتي الذين تقاسموا معي عبء الحياة )بسمة، إبراىيم، صلاح، ىيثم، 
 م الله ورعاكم.نسمة، ورد(، حفظك

لى كل من عممني حرفاً...  وا 

 ..الجزائريين.إلى جميع أصدقائي ورفقاء دربي الفمسطينيين و 
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شيد العالم في ىذا العصر نقمة نوعية في عالم المصارف والبنوك، فبعد أن كانت البنوك  
والمال في العالم، ظيرت  الاقتصادالتجارية التي تقوم عمى أساس الفائدة الربوية ىي المسيطرة عمى 

بَا وَأَحَلَّ المَّوُ الْبَيْعَ :" المصارف الإسلامية التي ترفع شعار مَ الرِّ (، لإصلاح 275) سورة البقرة "وَحَرَّ
 والمال وتخميصيما مما لا يجوز شرعاً، عن طريق الكثير من المعاملات المالية الإسلامية التي الاقتصاد

الطريق لممسممين لمدخول في مجال التعامل الشرعي مع البنوك، بعد أن  من خلاليا عَبّدت ىذه البنوك
عمى  عتمادىاإ بسبب كانت تنتابيم شكوكٌ كبيرة تجاه البنوك التقميدية والتعامل معيا لما فييا من شبيات

ولقد أثبتت البنوك الإسلامية قوة وجدارة النظام  مقابل فائدة, عمى مبدأ الإقراض زربوي يرتك نظام مصرفي
المصرفي الإسلامي مقارنة بالبنوك الربوية، فالنظام المصرفي الإسلامي صمد في مواجية الأزمة المالية 

عتماد عمى  إ –من خلال مجمس شيوخيا  -، وىذا ما دفع الدولة الفرنسية لمتشجيع 2008العالمية عام 
 .(1)في فرنسا إسلاميةبنوك ذات تعاملات 

وبديلًا  التي تقدميا البنوك الإسلامية، مصدراً ىاماً من مصادر التمويلوتعد المرابحة المصرفية 
، كذلك الصورة المناسبة لطبيعة عمميا في تمويل المعاملات الربوية التي تجرييا البنوك التقميدية عن 

ويجب أن  ،مبية احتياجات العميل التمويميةأثبتت أىميتيا كأداة لتحيث المختمفة،  الاقتصاديةالأنشطة 
ىي البيع برأس  "نفرق بين صورتي المرابحة العادية والمصرفية)المرابحة للآمر بالشراء(، فالمرابحة العادية:

، (2)"% مثلًا أي أنيا تقوم عمى أساس الثمن الأول، ثم إضافة الربح إليو10المال مع ربحٍ معموم، كنسبة
 .(3):" ىي بيع بالثمن الأول وزيادة ربح"في البدائع وقال الكاساني

 

                                                           
حول النظام  الوطنيلقيت بالممتقى مداخمة أ عصام نجاح، مداخمة النظام البنكي الجزائري من التأميم إلى الخوصصة،( (1

 .11، قالمة، الجزائر، ص 1945ماي  8كمية الحقوق والعموم السياسية، جامعة المصرفي في الجزائر، 
عمي القرة داغي، بحوث في فقو المعاملات المالية المعاصرة، الطبعة الأولى، دار البشائر الإسلامية، بيروت، لبنان، ( (2

 .101، ص 2001
، 2003ترتيب الشرائع، الجزء السابع، الطبعة الثانية، دار الكتب العممية، بيروت، لبنان،  الكاساني، بدائع الصنائع في( (3

 .186ص 
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طمب شراء لمحصول عمى مبيع موصوف  ":فييأما المرابحة المصرفية التي ىي محور بحثنا 
مقدم من عميل إلى مصرف يقابمو قبول من المصرف ووعد من الطرفين الأول بالشراء والثاني بالبيع 

 .(1)بثمن وربح يتفق عمييما مسبقاً"

كان بيع المرابحة للآمر بالشراء بصورتو المعروفة حاليًا في التعامل المصرفي كشفًا وفق الله وقد 
حيث تم  1976 -1973حمود أثناء إعداده لرسالة الدكتوراه في الفترة الواقعة بين سامي  إليو الباحث

رحمو الله  -سنيوريالتوصل إلى ىذا العنوان الاصطلاحي بتوجيو من الأستاذ الشيخ العلامة محمد فرج ال
 .(2) حيث كان أستاذ مادة الفقو الإسلامي المقارن لمدراسات العميا بكمية الحقوق بجامعة القاىرة –تعالى

 أهمية الدراسةالموضوع و  اختيارسبب  

 القد اخترنا ىذا الموضوع رغبة لمتعمق في البنوك الإسلامية وتعاملاتيا المالية التي طغى عميي
 بيع المرابحة، ولتسميط الضوء عمى ىذه المعاممة الأخيرة وما تثيره من إشكالات عديدة. 

تكمن أىمية دراسة ىذا الموضوع فقيياً في حجم الشبيات التي يثيرىا المشككون في مشروعية بيع 
ىذه  المرابحة وأيضاً بسبب المخاطر القانونية التي تنتج عن تطبيق عقد المرابحة، وضرورة معالجة

بط وتوضيح كيفية إبرام ىذا المخاطر ووضع حمول ليا، ولبيان ما يتضمنو عقد المرابحة من أركان وضوا
ميزانية البنوك الإسلامية مما  إنعاشفي  اودورى ولأىمية صيغة المرابحة كوسيمة لمتمويل الإسلامي، العقد

 ة في منافسة نظيرتيا التقميدية.يعود بالنفع عمى الإقتصاد الوطني، وتعزيز مكانة البنوك الإسلامي

ونيدف من خلال ىذه الدراسة إلى  وضع الإطار القانوني لعقد المرابحة من خلال دراسة كافة 
ن شبيات شرعية حول ىذا الجوانب القانونية ليذا العقد، وسنحاول أيضاً بيان الحق من الباطل فيما ورد م

 .قد المرابحةع العقد من خلال طرح آراء فقياء الأمة في مشروعية

                                                           
أحمد ممحم، بيع المرابحة وتطبيقاتيا في المصارف الإسلامية، الطبعة الأولى، مكتبة الرسالة الحديثة، عمان، الأردن،  (1)

 .79، ص 1989
وكانت بعنوان" تطوير الأعمال المصرفية بما يتفق والشريعة  1976/ 30/6نوقشت رسالة الباحث لمدكتوراه في ( (2

الشيخ زكريا البري ) المشرف عمى إعداد الرسالة  -الإسلامية " وكانت لجنة المناقشة مؤلفة من كل من الأساتذة الأفاضل: 
 –الشيخ عبد الله المشد  –عوض ) المشرف من الناحية القانونية ( الدكتور عمي جمال الدين  –من الناحية الفقيية ( 

 (، أنظر الدكتور سامي حمود، مقال بعنوان بيع المرابحة للآمر بالشراء، مركز البركة لمبحوث و)عضو المجنة المناقشة
 .1الإستشارات المالية الإسلامية، عمان، الأردن، ص 
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 الدراسات السابقة

وىذا أغمب الدراسات السابقة المشار إلييا فيما يمي  تطرقت لبيع المرابحة من الناحية الشرعية، 
أما المختصة في ىذا المجال،  ما شكل صعوبة كبيرة واجيناىا في عممية الحصول عمى المراجع القانونية

 لعقد المرابحة والتزامات الأطراف:الباحثة نداء صبري  فمقد تناولت في دراستيا الجوانب القانونية 

 بيع المرابحة كما تجريو المصارف الإسلامية، لمدكتور يوسف القرضاوي. -1
 المرابحة أصوليا وأحكاميا وتطبيقاتيا في المصارف الإسلامية، لمدكتور أحمد عمي عبد الله.  -2
 خصوصية التنظيم القانوني لعقد المرابحة للآمر بالشراء، نداء صبري. -3
 بيع المرابحة للآمر بالشراء، لمدكتور عبد العظيم أبوزيد. -4
 عقد المرابحة في الفقو الإسلامي، لمدكتور محمود حسني الزيني.  -5
 ور محمد سميمان الأشقر.كتالإسلامية، الدبيع المرابحة كما تجريو البنوك  -6

و كذا الجانب  الفقيي والقانوني لعقد المرابحة، الجانبفقد حاولنا البحث في  بالنسبة لنا،أما 
 .ة في الجزائر لا سيما بنك البركةالتطبيقي لو من طرف بعض البنوك الإسلامي

، حيث بعد سرد للؤحكام التي تنظم عمى المنيج  الوصفي و التحميمي في ىذه الدراسةواعتمدنا 
في اعتماد عقد  الإسلاميةقانونية قمنا بتحميميا و كذا تقييم تجربة البنوك  أويية كانت عقد المرابحة فق

 المرابحة.

 إشكالية الدراسة

 تثير ىذه الدراسة إشكالية رئيسية تتمثل في:

بنك البركة  -في الجزائر الإسلاميةكما تجريو البنوك  عقد المرابحةلالإطار القانوني والشرعي  ما ىو
 ؟نموذجا

 فرعية ىي: تساؤلاتينبثق عنيا عدة و 

 أركان ىذا العقد؟  ما ىي

 وأي إجراءات يجب أن يتبعيا العميل لموصول إلى الصيغة النيائية ليذا العقد بشكميا الصحيح؟
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 وما ىي الضوابط التي تحكم ىذا العقد؟

 ىي المخاطر الشرعية والقانونية المحتممة الحدوث؟ وعند تطبيق ىذا العقد ما

 طبيعة المنافع التي يقدميا عقد المرابحة؟وما 

 ىذا العقد بشكمو الصحيح أم لا؟ )بنك البركة بالأخص(وىل تطبق البنوك الإسلامية

إبرام عقد المرابحة، ويشمل أركان ىذا العقد  ناولسنجيب عن ىذه الإشكالية في فصمين، الأول يت
ما الفصل الثاني فخصصناه لتقييم عقد في المبحث الأول منو، ومراحل إبرامو في مبحثو الثاني، أ

الحدوث نتيجةً لتطبيق عقد المرابحة في  الممكنة الشرعية والقانونية المرابحة، فتكممنا عن المخاطر
فيو ايجابيات ىذا العقد والتجاوزات التي تقع فييا البنوك أثناء  ناولناالمبحث الأول، أما المبحث الثاني ف

 تطبيق ىذا العقد.

 



 
 

 الفصل الأول
 
 



 الفصل الأول                                                 إبرام عقد المرابحة

 

 

4 

يعتبر عقد المرابحة مصدراً ىاماً من مصادر التمويل الذي تقدمو البنوك الإسلامية، كذلك الصورة 
لصيغ أثبت أىميتو كأداة منافسة كما أنو قتصادية المختمفة، طبيعة عمميا في تمويل الأنشطة الإالمناسبة ل

نجاعتو، لما يمبيو من فعاليتو و  ستعمال الكبير الذي عرفو وىذا دليل عمىلاالتمويل الأخرى بسبب ا
دىا البنوك الإسلامية حيث أن ىذا العقد يعتبر من أىم وسائل التمويل التي تعتمحتياجات العميل، ا

أركان ىذا الضوء عمى  يذىا وقمة مخاطرىا وضمان ربحيتيا، وفي ىذا الفصل سنحاول تسميطلسيولة تنف
 . في المبحث الثاني، وعمى المراحل التي يمر بيا ىذا العقد والضوابط التي تحكمو العقد في المبحث الأول
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 : أركان عقد المرابحةالمبحث الأول
وركن العقد  ،روطو التي تجعل ىذا البيع صحيحاً لو أركانو وش ،يع المرابحة ىو عقد كبقية العقودإن عقد ب

 ىو كل ما يعبر بو عن اتفاق الإرادتين أو ما يقوم مقاميما من فعل أو إشارة أو كتابة.

المعقود عميو( وعاقدين فيي لوازم لا بد منيا ي يقوم عمييا العقد من محل العقد)وأما بقية العناصر أو المقومات الت
دين ولا يتحقق ارتباط العاقدين إلا بوجود محل يظير لتكوين العقد، لأنو يمزم من وجود الإيجاب والقبول وجود عاق

 فيو أثر الارتباط.

ن لم يكن جزءاً  يءيو وجود الشوعند الجميور العقد ىو ما يتوقف عم داخلا في حقيقتو، ولو أركان  وا 
 ثلاثة:الصيغة والعاقدان والمعقود عميو.

الثمن والمثمن والصيغة ىي الإيجاب والقبول وكل والعاقدان في البيع ىما البائع والمشتري والمعقود عميو ىو 
ركن من ىذه الأركان قسمان، لأن العاقد إما أن يكون بائعا أو مشتريا والمعقود عميو إما أن يكون ثمنا أو مثمنا 

 .(1)أو قبولاً  والصيغة إما أن تكون إيجاباً 

 أركانو ىي أركان عقد البيع عامة.وبما أن عقد بيع المرابحة نوع من أنواع البيوع المعتبرة شرعا، فإن 

 

 ()الإيجاب والقبولالتراضي:ولالمطمب الأ 
نعقاده توافر الإيجاب والقبول بمعنى لإ، بحيث يمزم العامة يعد العقد من التصرفات القانونية وفقا لمقواعد

، وذلك لأن والسببالعقد وىي التراضي والمحل لى جانب توافر أركان إ، ق إرادة البائع مع إرادة المشتريأن تتف
، إلا أن ىناك حالات تستوجب أن يكون الرضا في شكل  معين كما في بدأ العام في العقود ىي الرضائيةالم

 .(2)شكل الخاص ركناً في تكوين العقدأن ىذا ال عتبارابالعقود الشكمية 

                                                 
محمد عبد الرؤوف حمزة، البيع في الفقو الإسلامي "دراسة عن المرابحة كأىم الأساليب المستخدمة في المصارف ( (1

الشارقة للاستشارات الأكاديمية والجامعية،  رسالة ماجستير، جامعة سانت كميمنت،، قسم الإقتصاد الإسلامي، الإسلامية"
 .10، ص 2006

نداء خالد عمي صبري، خصوصية التنظيم القانوني لعقد المرابحة للآمر بالشراء، رسالة ماجستير، جامعة النجاح  (2)
 .45، ص 2015الوطنية، كمية الحقوق، نابمس، فمسطين، 
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، أو إيجاب فقط إن طرفينجاب وقبول إن كان العقد التزاماً بين وصيغة العقد ىي: صورتو التي يقوم بيا من إي
 .(1)كان التزاماً من جانب واحد

 
 : مفهوم الإيجاب والقبولالفرع الأول

قع أولًا من كلام أحد المتعاقدين، الإيجاب عند الحنفية: إثبات الفعل الخاص الدال عمى الرضا الوا
 بكذا.شتريت االمشتري كأن يبتدئ المشتري فيقول: ، أو من سواء وقع من البائع كبعت

من . فالمعتبر إذاً أولية الصدور وثانويتو فقط سواء أكان ر ثانياً من كلام أحد المتعاقدين: ما ذكوالقبول
 .جية البائع أم من جية المشتري

ن جاء متأخراً روعند الجميو    .: الإيجاب: ىو ما صدر ممن يكون منو التمميك وا 
ن صدر   . (2)أولاً والقبول: ىو ما صدر ممن يصير لو الممك وا 

 
 تطابق الإيجاب والقبول: الفرع الثاني

ر آثر الفقياء المسممون اشتراط أن يكون لفظ  الإيجاب والقبول بالماضي لأنو المظير الواضح لمتعبي
والإستفيام والجممة الإسمية فلؤنيا تحتمل  ستقبالالإ، أما صيغة المضارع والأمر و الجازم وفيو الدلالة عمى الجزم

، لوقوع جب الرجوع الى الظروف والملابسات، بل إذا انعقد بيذه و م يؤثرىا الفقياء في تنجيز العقدفمعدم الجزم 
ن حصل القبول لم ولا ينعقد إلا بمفظ الماضي ولو استع :"، يقول المحقق الحميتعيين النيةلى إالحاجة  مل غيره وا 
فقط بالماضي فإذا وقع بالأمر أو الإستفيام لا وقال العلامة في المختمف فيو آراء لكن الراجح انو ينعقد ،"يصح

، ولا ينعقد ع( تبيعني فإذا أجابو بعتك ينعقد)بالمضار  وكذا، عني وأجابو بعتك فقد قالوا ينعقديقع كما لو قال ب
 بصيغة الإستفيام اتفاقاً.

وينعقد  المشتري اشتريت،نعقد إلا إذا قال فلا ي )بعني سيارتك(إذا كان الإيجاب بصيغة الأمر مثل :الحنفية وقال
 .(3)ستعمال الماضيا، وأعترض عمى عمى ألفاظ الزواج اً عند الشافعي قائس

                                                 
الزحيمي، الفقو الإسلامي وأدلتو، الجزء الرابع، النظريات الفقيية والعقود، الطبعة الثانية، دار الفكر لمطباعة  وىبة(  (1

 .348، ص 1985النشر، دمشق، سوريا، والتوزيع و 
 .347المرجع نفسو، ص (  (2
 لكترونيالإموقع البحث منشور عمى  عبد الأمير كاظم زاىد، نظرية العقد في الفقو الإسلامي، (3)

https://www.iasj.net/iasj?func=fulltext&aId=77990   ،21- 20جامعة الكوفة، العراق، ص. 

https://www.iasj.net/iasj?func=fulltext&aId=77990
https://www.iasj.net/iasj?func=fulltext&aId=77990
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طبيعة  :" فيجب إذاً أن يتفق المتعاقدان عمىسنيوري في تطابق الإيجاب والقبولالرزاق ال ويقول الدكتور عبد
. فمو قصد أحدىما رىناً وقصد الآخر بيعاً...فإن الإيجاب والقبول لم العقد الذي يقصدان إبرامو، وىو البيع
 .(1) يتطابقا لا عمى البيع ولا عمى الرىن ..."

تماموعمتفاق المتعاقدين بقبول يفضي إلى ا اقترانولإيجاب دون لا يكتمل اإذ  ، وىذا ما ى الصيغة النيائية لمعقد وا 
 :" يتم العقد بمجرد أن يتبادل الطرفان التعبير عن إرادتينالجزائري ( من القانون المدني89ورد في نص المادة )

 ".العقد لانعقادلك من أوضاع معينة ، مع مراعاة ما يقرره القانون فوق ذمتطابقتين
 

 العاقدينالمطمب الثاني: 
، الأحكامثار وتبنى رتب الشارع الآالعاقدين من العوامل الأساسية في تكوين العقد وعبارتيما عمييا ي

 .(2)ويشترط في العاقدين الأىمية لولاية العقد
: لتزامات العقد وقد يكونانمييما إوالعاقدان ىما شخصان معبران عن طرفي العقد والطرفين المذان تقع ع

 .(3)، وقد يكونان أصميين أو نائبين عن غيرىماشخصين منفردين أو متعددين
 :(4)أما ما يشترط في العاقد فيو شرطان

 .غير العاقل ، فلا ينعقد بيع المجنون والصبييكون العاقد عاقلًا أي مميزاً  أن -1
، سنوات كما سيأتي تفصيمو (7العمر) ، فيصح تصرف الصبي المميز البالغ منولا يشترط البموغ عند الحنفية

 وفي الجممة: إن تصرفات الصبي المميز العاقل تنقسم عند الحنفية إلى ثلاثة أقسام: 
والصدقة والوصية والكفالة صطياد وقبول اليبة حتشاش والاوالإ كالاحتطابمحضاً:  النافعة نفعاً التصرفات  - أ

 .، لأنيا لنفعو التامعاقل دون إذن ولا إجازة من الولي، فيذه التصرفات تصح من الصبي البالدين
 ، فيذه لادين أو بالنفسوكفالتو لغيره بال التصرفات الضارة ضرراً محضاً: كالطلاق واليبة والصدقة والإقراض  - ب

ىذه التصرفات لما فييا من  ، لأن الولي لا يممك إجازةتنفذ، ولو أجازىا وليو ، ولاتصح من الصبي العاقل
 .الضرر

                                                 
عبد الرزاق السنيوري، الوسيط في شرح القانون المدني الجديد، الجزء الرابع، العقود الواردة عمى الممكية، منشورات  (1)

 .43، ص1998الحمبي الحقوقية، بيروت، لبنان، 
 . 52، ص 2012فقو الإسلامي، دار الفكر الجامعي، الإسكندرية، مصر،محمود حسني الزيني، عقد المرابحة في ال (1)

 .27عبد الأمير كاظم زاىد، المرجع السابق، ص ( (3
 .355-354المرجع السابق، ص الفقو الإسلامي وأدلتو، الزحيمي،  وىبة ( (4
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زارعة والمساقاة والشركات التصرفات الدائرة بين النفع والضرر: كالبيع والشراء والإيجار والإستئجار والزواج والم  - ت
 ،ولي أو إجازتو مادام صغيراً التصرفات تصح من الصبي المميز ولكنيا تكون موقوفة عمى إذن ال فيذه .ونحوىم

 .مميز جانباً من الإدراك غير قميل، لأن لمأو عمى إجازتو بنفسو بعد البموغ
من  أن يكون العاقد متعدداً: فلا  ينعقد البيع بواسطة وكيل من الجانبين إلا في الأب ووصيو والقاضي والرسول -2

 الجانبين، بخلاف الوكيل في عقد النكاح، فإنو يصح أن يعقد النكاح وكيل من الجانبين.
بض الثمن بين البيع والنكاح: ىو أن لمبيع حقوقاً متضادة مثل التسميم والتسمم والمطالبة بتسميم المبيع وقوالفرق 

مسمماً ومتسمماً، طالباً ومطالباً، وىذا ، ويستحيل أن يكون الشخص الواحد في زمن واحد والرد بالعيب والخيارات
محال. بما أن حقوق العقد مقتصرة عمى العاقد فلا يصير كلام العاقد كلام شخصين، وأما الوكيل في النكاح 

نما ترجع إلى الموكل فكان سفيراً محضاً بمنزلة الرسول  .(1)فإن حقوق العقد لا ترجع إليو، وا 
لبيع كتصرف يحدث أثر ، وىذا يعني أن يصدر امن البائع والمشتري أىلا لمتصرف ينبغي أن يكون كل أي

. الأصل أن كل (أىمية الأداء)شرة البيع دون أن يحتاج أي ترخيصخص مؤىل لذلك من أجل مباقانوني من ش
شخص أىلا لإبرام عقد البيع أي يتمتع بتمييز كامل في مباشرة تصرفاتو ما لم يصاب بعارض من عوارض 

. وقوام الإرادة التمييز لأن الإرادة لا تصدر إلا عن تمييز الأىمية أو فاقدىا بحكم القانون الأىمية تجعمو ناقص
ذ ذا انعدم كانت الأىمية ا كان ناقصاً كانت الأىمية ناقصةلذلك إذا كان التمييز كاملًا كانت الأىمية كاممة وا  ، وا 

 .(2)منعدمة
كل شخص بمغ سن الرشد متمتعاً بقواه العقمية، ولم  :"المدني الجزائريمن القانون  (40) حيث تنص المادة

 .ل الأىمية لمباشرة حقوقو المدنيةيحجر عميو يكون كام
 .( سنة كاممة "19وسن الرشد تسعة عشر)

ذي يمتمك السمعة حتى يقوم ، فالبائع اليره من العقود يتكون من العاقدين، الذين يبرمان العقدوعقد المرابحة كغ
، لذلك لابد أن يكون ليذين لربح معموماً ، المشتري الذي يشتري تمك السمعة بالثمن الأول مع كون اببيعيا

 ، وتحمل كلاً حقوقيم لاكتسابيم صلاحية التصرف العاقدين سواء البائع أو المشتري أىمية الأداء التي تخول
عممية من  لاعتبارىار الأىمية في عقد المرابحة ، كما يجب الإشارة إلى أىمية توافالمترتبة عمي الالتزاماتمنيما 

مدركاً  )العميل الآمر بالشراء( ى أنو يجب أن يكون ىذا العاقد أي، بمعنلتي تحتاج إلى الخبرة والذكاءالعمميات ا
ة ، كما يجب أن يكون البائع أيضاً لو الأىمية الكاممة، حتى يستطيع التعامل مع الغيرومميزاً في تصرفاتو القانوني

                                                 
 . 366-355المرجع السابق، ص الفقو الإسلامي وأدلتو، وىبة الزحيمي، (  1)
 . 24، ص 2016دار بمقيس، الجزائر،الطبعة الأولى، حوحو يمينة، عقد البيع في القانون الجزائري،  (2)
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، وكل ذلك ت المعينة التي يتطمبيا المشتريعتبار أنو يممك السمعة أو أنو يريد شراء السمعة حسب المواصفااب
 .(1)يحتاج إلى إدراك وتمييز وأىمية كاممة 

 
 المطمب الثالث: محل العقد)المعقود عميه(

المحل  العامة يجب أن يكون، وطبقاً لمقواعد نشأ إلا إذا توافر فيو ركن المحلي من المعموم أن العقد لا
مقداره أو ، كما يكون المحل معيناً إما بذاتو أو جنسو أو بموجوداً أو قابلًا لموجود، وأن يكون ممكناً غير مستحيل

 .بنوعو حتى ينعقد العقد
أن الجزائري من القانون المدني  (351) يع ىو المبيع أي العين محل البيع، ونص المادةوالمحل في عقد الب

، والمشتري ممزم بدفع الثمن لأن الثمن ىو القيمة النقدية التي يدفعيا ممزم بنقل ممكية شيء أو حق مالي ائعالب
 .(2)المشتري مقابل شرائو المبيع ويتنوع المبيع إذا كان يرد عمى ممكية الشيء أو الحقوق المالية 

أن تتوافر في جميع أنواع البيوع، لتعتبر  والمبيع في عقد المرابحة يتعمق بالشروط العامة لمبيع وىي التي يجب
 .صحيحة شرعاً 

 (3)في المعقود عميو شروطاً معينة لا يصمح بدونيا أن يكون محلًا لمعقد الشريعة الإسلامية ولقد اشترط فقياء
 :ىي الشروطوىذه 
 .أن يكون معيناً لمعاقدين :الأول
 .لمتعامل فيو شرعاً  : أن يكون قابلاً الثاني
 .أن يكون مقدوراً عمى تسميمو :الثالث

 
 ون المحل معيناً أو قابل لمتعيينأن يك:الفرع الأول

اتفق الفقياء عمى وجوب تعيين المبيع تعييناً يمنع من المنازعة ذلك أن المبيع يجب أن يكون         
العقد أن يكون محل  لانعقاد، ويمزم (4)معموما لمطرفين عمماً يمنع من الجيالة الفاحشة حتى لا يفسد العقد

                                                 
 . 54نداء خالد عمي صبري، المرجع السابق، ص( (1
 .49حوحو يمينة، المرجع السابق، ص  (2)
 .63- 62لسابق، صامحمود حسني الزيني، المرجع ( 3)

 .65، ص نفسوالمرجع (4)
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من القانون المدني ( (94، وىذا ما جاء في نص المادة ناً أو عمى الأقل قابلًا لمتعيينمعي الإلتزام
 .(1)، والغاية من تعيين محل الإلتزام ىو تفادي المشاكل التي قد تنشأ من عدم تحديد المحلالجزائري

، رض أو دار كذلكأ، أو واحدة ميزىا عن غيرىا يا أكثر من، فإذا كان عنده من نوعوكمثال في بيع سيارة
 .(2): فيمزم تعيين المقدار والوصففإذا كان المبيع معيناً بنوعو

يشترط في عقد البيع أن يكون المبيع والثمن معمومين فإذا كان أحدىما مجيولًا فإنو  وفي الفقه الإسلامي
 .(3)لا يصح البيع

 
 ن المحل قابلًا لمتعامل فيه شرعا: أن يكوالفرع الثاني

، فإذا كان المعقود فييا شرعاً أن يكون المعقود عميو من الأشياء التي يجوز التعامل  وىذا معناه       
 .فإن العقد لا يتم بل يكون باطلاً عميو من الأشياء التي لا يصح التعامل فييا شرعاً 

كان المحل لا يعتبر مالًا شرعاً، فإنو لا يصح  ممموكاً فإذا فالبيع لا ينعقد إلا إذا كان المبيع مالًا متقوماً 
 .التعاقد عميو

، (4)وكذلك يشترط أن يكون المبيع طاىراً فلا ينعقد البيع إذا كان المبيع نجساً وذلك كالخنزير والميتة
 :دائرة التعامل المشروع فيما يمي ويمكن أن نوجز ما يخرج عن

 
 بطبيعتها التعاملأشياء تخرج عن  :أولً 

إنتفاع البعض  يؤدي وىي تمك الأشياء التي لا يمكن أن يستأثر أحد بحيازتيا ، أو أنيا أشياء لا       
 بيا إلى الحيمولة دون إنتفاع البعض الآخر مثل اليواء وضوء الشمس...إلخ 

 
 
 
 

                                                 
 .95، ص 2014الوجيز في مصادر الإلتزام، الطبعة الثانية، دار ىومة، الجزائر،  سرايش، زكريا (1)
 .42سابق، ص المرجع العبد الأمير كاظم زاىد،  (2)
 . 97، صالسابقزكريا سرايش، المرجع  ((3

 . 68، صالسابقمحمود حسني الزيني، المرجع  (4)
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 ياء تخرج عن التعامل بنص القانون: أشثانياً 
عتبارات تتعمق بالمصمحة لا، ولكن القانون يحرم التعامل فييا التعاملناك أشياء تقبل بطبيعتيا ى      
، كما أن ىناك أشياء يحظر لأموال العامة والأموال الموقوفة، ومثال ذلك عدم جواز التعامل في االعامة

 .(1)، والمنازل المخصصة لمدعارة ...إلخ لعدم مشروعية محميا مثل المخدراتالتعامل فييا بنص القانون 
 

 يكون المبيع مقدوراً عمى تسميمه : أنع الثالثالفر 
تسميمو  ، وذلك لأن ما لا يقدر عمىسميم المبيع لممشتري عند التعاقدلا بد أن يكون البائع قادراً عمى ت       

حيث قالوا لمظاىرية  ، خلافارس الغائرم لا يصح بيعو كالجدل الشارد والغ، والمعدو عند العقد شبيو بالمعدوم
 ، عمم مكانو أو لم يعمم إذا صح الممك عميو قبل ذلك .بجواز بيع العبد الآبق، والجمل الشارد، والغرس الغائر

، وقال أو لا لأنو غير مقدور عمى تسميمو، ولا طير في اليواء آلف الرجوع ولا يصح بيع نحل في اليواء
 .عميو قبل ذلك الظاىرية بالجواز إذا صح الممك

، ولا بيع مغصوب أنو غير مقدور عمى تسميمو إلا لغاصب لأن المانع منو معدوم في الماءولا يصح بيع سمك 
أمثمة كثيرة لما لا يجوز بيعو لعدم وكذلك لا يصح بيع سفينة غرقت لا يمكن إخراجيا من البحر وقد ذكر الفقياء 

دا الإمام مالك)رحمو الله( فلا ، ما عي جميع العقودا الشرط وذلك فالقدرة عمى تسميمو والفقياء متفقون عمى ىذ
 .(2)يشترط في عقود التبرعات معملًا ذلك بأنو لا ضرر يمحق المتبرع ولا غرر فيما لو لم يتم التسميم

 
 
 
 
 
 
 
 

                                                 
 . 99-98زكريا سرايش، المرجع السابق، ص ((1
 .69محمود حسني الزيني، المرجع السابق، ص  ((2
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 عقد المرابحةمراحل وضوابط :  المبحث الثاني
إتمام عقد بيع المرابحة توفر ضوابط وشروط معينة بالتوازي مع كل مرحمة من مراحل إبرام  يتطمب       

فكيف يمكننا  ،بالشراء( وأخرى يمتزم بيا المصرف)المأمور بالشراء()الآمر منيا ما يحكم العميل ،العقد وتنفيذه
 إبرام عقد بيع مرابحة ؟

بيع المرابحة بداية بطمب العميل الشراء من البنك  لانعقادسنتناول في ىذا المبحث الضوابط والشروط اللازمة 
 . وىي البيع النيائي وتنفيذ العقد مروراً بالوعد بالتعاقد وصولًا إلى آخر مرحمة

 
 المطمب الأول: مراحل إبرام عقد المرابحة

 :بحة سنتناوليا في الفروع التاليةيتناول ىذا المطمب ثلاث مراحل لإبرام عقد المرا        
 

 الفرع الأول: طمب الشراء
، حسب مجال التجارة الداخمية والخارجيةبيع المرابحة في  باستخدامتقوم المصارف الإسلامية         

 .وفة لكلٍ من طالب التمويل والبنك، ومحل ىذه العمميات دائماً سمع موضوعة ومعر رغبة العملاء
فعميو أن يتقدم بطمب التمويل لممصرف الإسلامي ، في شراء سمعة مرابحةً من المصرف فإذا رغب العميل

موضحاً فيو جميع البيانات الخاصة بالسمعة المطموب شراءىا عمى وجو التفصيل بأن تكون محددة 
وىذا الطمب يعتبر إيجاباً من العميل يحتاج إلى قبول  الأوصاف تحديداً دقيقاً نافياً لمجيالة المفضية لمنزاع

 .(1)المصرف
 

 التالية:(2)طمب الشراء البياناتو تظير في 
، المستندات المقدمة، مصدر الشراء أو عنوانو، شروط نوع وطبيعة وأوصاف البضاعة، الكمية المطموبة

، والمصرف لا ومكان التسميم، نوع العممة، العربون، طريقة الدفع، الضمانات والكفالات، بيانات شخصية
 الطمب المقدم من جميع جوانبو مثل: يقوم بتنفيذ الخطوة التالية إلا بعد دراسة

  وصحة البيانات المقدمة من العميلسلامة. 
                                                 

 .257محمود حسني الزيني، المرجع السابق، ص  (1)
، ص 2004منشورات الحمبي الحقوقية، بيروت، لبنان، الطبعة الأولى، فادي محمد الرفاعي، المصارف الإسلامية،  (2)

139-140. 
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 ا في حالة نكول العميل عن الشراءدراسة سوق السمعة حتى يضمن إمكانية تسويقي. 
  تتفق مع أحكام الشريعة الإسلاميةالتأكد من أن العممية. 
 لمتأكد من قدرتو عمى سداد الثمن دراسة المركز المالي لمعميل. 
 تحديد تكمفة العممية بالتفصيل. 
 ك حسب نوع السمعة وطريقة التسديدتحديد نسبة الربح وذل. 
 ى أساس حالة العميل وقيمة الصفقةتحديد الكفالات لضمان حق المصرف في تحصيل الثمن وذلك عم. 

 
، والدراسة تتم من خلال مركز يرفضو إما أن يوافق عمى الطمب أووعند دراسة البنك طمب الشراء 

م ، فمن خلال مركز الإستعلالمعميل الائتمانيليرى التاريخ  في سمطة النقد الذي يكون مفوضاً  ستعلامالإ
شخاص، ، أو أنو يكفل عدداً كبيراً من الأيتم معرفة الوضع المالي لمعميل، فيما إذا كانت إلتزاماتو عالية

، فبناءً اد الأقساط أو أنو ممتزم بالسدادمعرفة فيما إذا كان يتأخر في سد، ويتم أو رجوع شيكات بإسمو
ن رأى أن ىناك نقصاً ، أو أن لا يوافق إأن يوافق المصرف عمى طمب الشراء عمى ىذه الحالات يمكن

، وفي حال موافقة المصرف عمى طمب الشراء يرى البنك إذا كان لمعميل حساب في في الضمانات
دأ ىذا ، فإذا كان لو راتب في المصرف الإسلامي فيبي، وأنو يقبض راتبو من البنكلامالمصرف الإس

، أما إن لم يكن لو راتب في المصرف الإسلامي فيجب عمى العميل أن يقوم الأخير بالإجراءات مباشرة
،وفتح قد يحصل عمييا من المصرف السابق بمباشرة إجراءات تحويل الراتب من خلال براءة الذمة التي

 .(1)حساب في المصرف الإسلامي إلى أن يتم إنتظار إجراء تحويل الراتب
 

 الفرع الثاني: الوعد بالتعاقد
 :(2)، والمرابحة للآمر بالشراء( بشأن الوفاء بالوعد3،2رقم) قرار مجمع الفقه الإسلاميجاء في        

ممزماً لمواعد ديانةً إلا لعذر، ( يكون مر أو المأمور عمى وجو الإنفراد)ىو الذي يصدر من الآأن الوعد
. ويتحدد أثر الإلزام في دخل الموعود في كمفة نتيجة الوعدوىو ممزم قضاءً إذا كان معمقاً عمى سبب و 

ما بالتعويض عن الضرر الواقع فعلًا بسبب عدم الوفاء بالوعد بلا عذر.  ىذه الحالة إما بتنفيذ الوعد وا 
                                                 

 .90نداء عمي صبري، المرجع السابق، ص (1)
الطبعة الأولى، حسين وادي، حسين محمد سمحان، المصارف الإسلامية الأسس النظرية والتطبيقات العممية،  محمود(2)

 .168، ص 2007دار المسيرة لمنشر والتوزيع والطباعة، عمان، الأردن، 
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 :(1)فقياء الشريعة عند ثلاثة آراء وىناك ،التعاقد في بيع المرابحةالوعد ب وطرح الفقو نقاش حول إلزامية
 .وفاء بو مستحب، وىو رأي الجميورال: 1
 .وآخرين لعذر، وىو رأي ابن شبرمة ، إلاالوفاء بو واجب :2
فإذا تزوج ، آلاف دينار( 10)كأن يقول لو: تزوج ولك ،إذا دخل الموعود في ورطة )كمفة( ،الوفاء بو واجب :3

 ، وىو رأي المالكية.وجب عميو الوفاء بوعده
 

إنما الخلاف بين الفقياء ،خل في باب)ما يجوز فيو الخلاف(، ويدف في الوعد المجرد لا خلاف عميوىذا الخلا
، بالشراء . فالمرابحة للآمر، ليحل محل العقدباب التبرعات إلى باب المعاوضات فيما إذا تم نقل ىذا الوعد من

( )السمعة غير موجودة لدى المصرف، لا تجوز لأنيا تدخل في بيع ما ليس عندهالإسلاميةفي المصارف 
، لوعد يجب أن يكون غير ممزم، أي جعموا العقد وعداً. ومنيم من ذىب إلى أن ىذا االوعد بالعقد فاستبدلوا

 .منيم من ذىب إلى جواز الإلزام بوو 
 ، لأن الوعد الممزم يشبو العقد.شيء حرم فيو الوعد الممزم حرم فيلذين منعوا الإلزام رأوا أن العقد إذا او 

وقد يكون اتفاقاً  ،مجرد وعد بالتعاقد مستقبلاً  بارهباعت(  (71قانون المدني الجزائري في المادةوقد أشار إليو ال
، ومن ثم يمزم الطرفينمو نيائياً فيما بعد بين يحضر لعقد آخر يراد إبرا ، يميد أومبدئياً كاملًا يتم بإيجاب وقبول

 .بة قانوناً إلى جانب أركان العقدتوافر الشروط المطمو 
ن عتبارىا ما، بقيقة إتفاقات تميد لمعقد النيائي)الذي قد ينعقد وربما لا ينعقد(فإن الوعود بالتعاقد ىي في الح

، في كونيا أو المرحمية ا عن العقود الجزئية، وكذالعقود التمييدية أو التحضيرية، تختمف عن عقود المفاوضات
العناصر الأساسية أو  وم الأطراف الإلتزام بو في عقدىم، حيث تحدد ما يتراضوا عميو منتتضمن ما ير 

 .(2)الجوىرية التي ىي من ركائز الوعد بالتعاقد 
راء ما بعد دراسة المصرف لطمب الشراء وقبولو يبرم عقد وعد بالشراء مع العميل وبموجبو يمتزم ىذا الأخير ش و

 .ويمتزم المصرف بالبيع طمبو من المصرف
 

                                                 
 .100، ص 2012رفيق المصري، التمويل الإسلامي،  الطبعة الأولى، دار القمم، دمشق، سوريا،  ((1
، 2015، الجزائر، الأول، دار ىومة، الطبعة الثانيةج العربي، مصادر الإلتزام في القانون المدني الجزائري، الجزء بمحا ((2

 . 292-291ص 
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 :التالية(1)عمى البيانات عقد الوعد بالشراءويشمل 
 .وموضوع العقد وىو البيع مرابحةً  التي تشتمل عمى البيانات الخاصة بطرفي العقد ،المقدمة:أول -
 ..فيما يتعمق بتحديد نوع البضائع ومواصفاتو . ،الإحالة إلى طمب الشراء: ثانياً  -
عند إخطار المصرف لو بأن البضاعة جاىزة أو فور ورود  إقرار العميل بتنفيذ وعده بالشراء: ثالثاً  -

 سم المصرف.امستنداتيا ب
 .شروط ومكان التسميم: رابعاً  -
 .بيان الثمن ونسبة الربح: خامساً  -
 .المرابحةيا واللازمة لإبرام عقد ستيفاء كافة الضمانات المتفق عمياب تعيد العميل: سادساً  -
 .قيام العميل بدفع العربون وضمان الجدية: سابعاً  -
 بيان عدد الأقساط.: ثامناً  -
رىا عن موعد التسميم ، الذي عينو العميل عن تنفيذ الصفقة أو أخنص عمى أنو إذ امتنع مصدر الشراء: التاسعا -

دفع لممصرف كافة ، لا يكون المصرف مسؤولًا عن أي ضرر يمحق بالعميل الذي عميو أن يالمتفق عميو
 المصاريف التي تحمميا من جرّاء عدم التنفيذ.

إبرام العقد فإنو لا متناع العميل عن و ا : النص عمى أنو في حالة تنفيذ المصرف لإلتزاماتو المصرح عنياعاشراً  -
راه مناسباً ولحساب الطرف سترداد العربون ويحق لممصرف أن يبيع السمعة بالسعر الذي يايحق لمعميل 

لا كان االعميل( وقبض الثمن )الثاني ستيفاءً لحقو فإذا لم يف ثمن البيع بحقو يكون العربون مكملًا ليذا الثمن وا 
 .حقو لاستيفاءالرجوع عمى العميل  لمبنك الحق في

وىامش  ،لضمان جدية العميللفائدة المصرف وذلك  ىامش الجديةالإشارة إلى أن العميل يقوم بدفع  وتجدر
. ىذا ممة تأكيداً عمى جديتو في الشراءعند البدء بالمعا الإسلامي المبمغ الذي يدفعو العميل لمبنكىو  الجدية

ستثماره أو التصرف فيو اإلا إذا فوض العميل البنك ب الإسلامي المبمغ يبقى ممكاً لمعميل ويعتبر أمانةً لدى البنك
ويمكن لمبنك  -عقد قرض – لإسلاميا أو عمى مسؤولية البنك –عقد مضاربة  –عمى مسؤولية العميل 

بحيث لا يتجاوز ىذا التعويض )ذي يستحقو من خلال ىامش الجديةأن يحصل عمى التعويض ال الإسلامي
(. كما يجوز الإتفاق مع العميل ي تحممو البنك نتيجة نكول العميلمقدار التكمفة الفعمية أو الضرر الفعمي الذ

. ويلاحظ أن ثاني بين الآمر بالشراء والبنكالسمعة عند تنفيذ عقد البيع العمى أن يتم حسم ىذا اليامش من ثمن 

                                                 
 .141-140فادي محمد الرفاعي، المرجع السابق، ص ((1
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ضمان تنفيذ بنود ىامش الجدية يؤخذ قبل التعاقد وىو ممك العميل بينما العربون يتم الحصول عميو بعد التعاقد ل
 .(1)العقد وتنتقل ممكيتو لمبائع في عقود البيع 

 
 المرحمة النهائية: الفرع الثالث

 سنتحدث في ىذا الفرع عن تممك البنك لمسمعة وبيعيا مرابحاً للآمر بالشراء.         
 

 أول: تممك البنك لمسمعة
بعد إتمام الإجراءات المذكورة سابقاً يقوم المصرف بشراء السمعة المطموبة حتى يتمكن من بيعيا مرابحةً          

يا إلا بعد تممكو ليا لذلك نجد أنو ينطبق ئالمأمور بشرا لمعميل ولا يجوز لممصرف أن يبرم عقد بيع ليذه السمعة
 :م المصرف في ىذه المرحمة بما يميعمى ىذه المرحمة جميع أركان وشروط عقد البيع ويقو 

 بالموردين بائعي السمعة المطموبةتصال الا. 
 المستندية  فتح الإعتماداتعمى شراء السمعة كإصدار أمر توريد ثم ورود الفاتورة من المورد أو من خلال  التعاقد

 .ا الشاحن بصفتو وكيلًا عن المصرفو ورود مستندات الشحن التي يتسممي
 (2)ضمان المصرف لمسمعة حتى يبيعيا لمعميل ذلك لأنو المالك ليا في ىذه المرحمة. 

 
 مع العميل بيع المرابحة إبرام ثانياً:

، كما أن ى يتسنى لو بيعيا مرابحةً لمعميلالمصرف حتيشترط لإبرام ىذا العقد دخول السمعة في ممك          
 اعتبارىذا العقد يجب أن يبرم منفصلًا عن الوعد بالشراء بعد تمام تممك المصرف لممبيع إضافة إلى عدم جواز 

متنع العميل عن إتمام ىذا العقد فيحق ا ، وفي حالقائياً بمجرد تممك المصرف لمسمعةعقد المرابحة مبرماً تم
، كما يجوز لمبنك والعميل تعديل إلزامو بتوقيع العقد وسداد الثمنلممصرف مطالبتو بالتعويض عن الضرر دون 

، كما أنو لا مانع غيير نسبة الأرباح والمدة وغيرىا، من تو في مرحمة الوعدبنود عقد المرابحة عما تم الإتفاق عمي

                                                 
حسين محمد سمحان، أسس العمميات المصرفية الإسلامية، الطبعة الأولى، دار المسيرة لمنشر والتوزيع والطباعة،  (1)

 .254، ص2013عمان، الأردن، 
 .142سابق، ص المرجع الفادي محمد الرفاعي،  ((2
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، وتوقيع العقد نيابة عن المصرف مع صمي لممبيع لإجراء بيع المرابحةالمصرف بتوكيل البائع الأشرعاً من قيام 
 .(1)العميل

تبين لنا ي يالبركة الجزائر  لبنكجمال حدادن المراقب الشرعي  آيتالأستاذ  (2) وبعد مقابمة أما من الناحية العممية،
 عممياً بالمراحل التالية:في بنك البركة الجزائري يمر  أن عقد المرابحة 

 
 (3): طمب الشراء1

أن العميل يتقدم لمبنك بطمب شراء سمعة معينة )أمر بالشراء( وىذا الطمب بمثابة وعد ممزم لمعميل ولا يجوز لو 
 ن الناحية القانونية التراجع عنو.م
 
 : الفاتورة الأولية2

الأولية التي يتأكد البنك من خلاليا من نوع السمعة، لأن بعد تقديم الزبون لطمب الشراء يطمب منو البنك الفاتورة 
 .ويتأكد أيضاً من مواصفات وثمن السمعة البنك الإسلامي لا يدخل معاممة غير جائزة شرعاً 

 
 (4): طمب التمويل3

بعد تقديم العميل لطمب التمويل يتم دراسة طمبو من طرف لجنة التمويل، وىذه المجنة ىي التي تحدد إمكانية 
فبالنسبة تمويل العميل من عدمو، حيث تأخذ لجنة التمويل بعين الإعتبار شروط معينة لقبول تمويل العميل 

( 50.000ظيفة دائمة، وألا يقل دخمو عن)فينبغي عمى ىذا العميل أن يمتمك و ملاءة العميل لمسيارات يشترط 
ويأخذ بعين بل عرض الطمب عمى لجنة التمويل، دينار جزائري، وما دون ذلك يتم رفض الطمب مباشرة ق

الإعتبار أيضاً إذا كان الزبون يمتمك تمويلات لدى بنوك أخرى أو لدى البنك نفسو، فلا يجوز لمبنك من 
العميل يتم  أكثر من ثمث أجرتو الشيرية، فإذا توافرت جميع الشروط فيوخصم الناحية القانونية تمويل زبون 

 .وتتضمن الدفعة الأولية والأقساطإعطاؤه رخصة التمويل التي بدورىا تحتوي عمى شروط 

                                                 
 .99سابق، ص المرجع النداء عمي صبري،  (1)

تطبيق عقود  ،فرع بئر خادمحدادن، المراقب الشرعي لبنك البركة الجزائري، مع آيت جمال  مقابمة أجراىا الباحثان( (2
 ، الجزائر العاصمة.10:00بتوقيت  15/5/2018بتاريخ  المرابحة، 

 .52(، ص 1ممحق رقم)أنظر قائمة الملاحق، نموذج أمر بالشراء،  (3)
 .53(، ص 2أنظر قائمة الملاحق، نموذج طمب التمويل، ممحق رقم)( (4
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 (1): الوكالة4
يعطى يقوم البنك بتوكيل العميل نيابة عنو لمقيام بإجراءات شراء السمعة، وتكون ىذه الوكالة بدون أجر، حيث 

لمعميل أمر بالشراء بموجب ىذه الوكالة بعد موافقتو عمى الشروط الموجودة في رخصة التمويل وتوقيعو عمى 
اء السمعة بعد تممك البنك لمسمعة، فمثلا في ذلك، وبعد ذلك يوقع الزبون عمى الوعد بالشراء لكي يمتزم بشر 

البنك، وىذه الوثائق  باسماء) بطاقة السير المؤقتة( السيارات يشترط أن تكون الفاتورة النيائية والبطاقة الصفر 
ىي التي تثبت تممك البنك لمسمعة وىنا يتحمل البنك المخاطر جميعيا ولا يجوز تحميميا لمزبون، ويقوم البنك 

 بإعطاء العميل الشيك لكي يسممو لممورد.
 
 : الفاتورة النهائية5

يتم التأكد من ثمن السمعة يقوم المورد بتسميم العميل الفاتورة النيائية التي تثبت تممك البنك لمسمعة ومن خلاليا 
ما إذا كان ىو نفسو في الفاتورة الأولية أم لا، فإذا تغير الثمن بينيما يتم دراسة الطمب من جديد، ويتم التأكد 

 البنك أم لا. باسمقتة(، إذا كانت أيضاً من البطاقة الصفراء) بطاقة السير المؤ 
 ويشترط عمى المورد أيضاً تقديم شيادة وجود السمعة التي تثبت إمكانية تسميم السمعة لمعميل الآمر بالشراء.

 البنك. باسمفإذا توافرت الوثائق الثلاثة، يقوم البنك ببيع السمعة لمزبون عند التأكد أن جميع ىذه الوثائق محررة 
 
 (2)بحةالمرا بيع : 6

يعتبر آخر مرحمة في عقد المرابحة ويتم في ىذه المرحمة توقيع العقد النيائي وتسميم السمعة لمعميل الآمر 
 بالشراء، وبذلك يتحمل العميل كافة المخاطر الممكن حدوثيا ما عدا ما يتعمق بالعيوب الخفية.

 
 
 
 
 
 

                                                 
 .54(، ص 3أنظر قائمة الملاحق، نموذج عقد الوكالة، ممحق رقم)( (1
 .55(، ص 4أنظر قائمة الملاحق، نموذج عقد المرابحة، ممحق رقم)( (2
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 : ضوابط عقد المرابحةالمطمب الثاني
اول في ىذا المطمب الضوابط ن، سنتقد بيع المرابحة في المطمب الأولأن تحدثنا عن مراحل إبرام ع بعد       

 :العممية في الفرعين التاليينوالشروط التي تحكم ىذه 
 

 الضوابط المتعمقة بالعقدالفرع الأول: 
 

 :أن يكون العقد الأول صحيحاً أول
الأول صحيحاً بأن يكون غير باطل لأي سببٍ من الأسباب يشترط لصحة بيع المرابحة أن يكون العقد       

، فإن كان العقد ير المميز أو السكران أو غير ذلككأن يكون البائع ليس أىلًا لمبيع كالمجنون والصغير غ
الأول ليس صحيحاً فإن ىذا يؤدي إلى ألا يكون في إمكان المشتري التصرف بما اشتراه فمو اشترى المصرف 

ةً أو سمعة معينة من شخص غير المالك كأن يكون غاصباً وفي حكمو السارق فيكون قد الإسلامي بضاع
مرابحةً اشتراه من غير مالكو وبالتالي لا يستطيع المصرف الإسلامي التصرف فييا وبيعيا فإذا ما باعيا 

 .فيكون قد باع ما لا يممك
، و الغبن أو التغرير أو الاستغلاللإكراه أكذلك الحال لو كان قد اشتراىا وقد شاب الرضا عيب من العيوب كا

فإنو ينعقد ووقوفاً عمى إجازة البائع بعد زوال العيب فلا يستطيع المصرف الإسلامي في ىذه الحالة أن 
 .عة ويبيعيا لمعميل الآمر بالشراءيتصرف في البضا

لمسمى يقتضي صحة العقد والسبب في ذلك لأن المرابحة بيع مرتب عمى الثمن الأول واعتماد الثمن الأول ا
 .(1)الذي نشأ منو

، ى المال ويتخذ السمعة وسيمة لذلكالمشتري الحصول عم دأن لا يكون بيع المرابحة ذريعة لمربا بأن يقص:ثانياً 
كما في بيع العينة وبيع التورق وىو شراء السمعة بثمن أعمى لأجل التأجيل وبيعيا إلى البائع أو لغيره بثمن 

 .(2)أقل
 

                                                 
 23، العدد الباقي يوسف، ماىية بيع المرابحة المصرفية، مجمة العموم الإقتصادية ، اعتدال عبدعمي كاظم الرفيعي ((1

 .17، ص 2009كانون الثاني العراق، ، المجمد السادس، جامعة البصرة
ة المعاصرة في الفقو الإسلامي، الطبعة السادسة، دار النفائس لمنشر والتوزيع، ، المعاملات الماليمحمد عثمان شبير (2)

 .319، ص 2007، الأردن
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 الثاني: الضوابط المتعمقة بالمبيع الفرع
 

 أول: دخول السمعة في ذمة المصرف
، ل إنعقاد العقد الثاني مع العميلأن تدخل السمعة المأمور بشرائيا في ممكية المصرف وضمانو قبيشترط       

، في حوزتو ويعاينيا المشتري لديو ، يدخل السمعمن الضروري أن يكون لممصرف مخازنوىذا الشرط يجعل 
عملاق  د حقيقة أن المصرف الإسلامي تاجر، بالإضافة لكونيا تأكيالشبيات التطبيقية عن ىذا العقد لتنتفي

 .لوطنيا قتصادالإيساىم في دعم 
 

 السمعةيبين المصرف لمعميل عيوب  ثانياً: أن
ئو وكذلك كل ما ىو في معنى بالمبيع بعد شرايشترط لصحة بيع المرابحة بيان العيب الذي حدث       

أي التي لا . لأن السلامة من العيوب في محل العقد من شروط صحة البيع الضمنية العيب. وىذا شرطٌ عام
. لأن المشتري قد يع المرابحة منو في بيع المساومة. وىذا الشرط ألزم و أوجب في بتحتاج إلى النص عمييا
. فيجب صيانة ىذه الثقة عن الخيانة وعن ن الأول من غير بينة ولا استحلافن الثمائتمن البائع في إخباره ع

كل أسباب التيم . والثمن الأول كان في مقابل محل العقد فيجب والحال كذلك أن يبين البائع كل ما من شأنو 
طرأ عمى المبيع  . فإذا سكت البائع أو أخفى عيباً خاصة ما كان منو متعمقاً بالعيب أن يؤثر في ىذا العوض

. إلى ىذا العموم ل لممشتري الحق في فسخ ىذا العقد. والخيانة في مثل ىذه الحال تخو عد ذلك منو خيانة
ذىب كل من الشافعية وزفرٌ من الحنفية فقالوا يجب عمى البائع بيان كل عيبٍ حدث لممبيع عنده سواء حدث 

 .(1)يىذا العيب بآفة سماوية أو بفعل البائع أو بفعل أجنب
 
 
 
 
 
 

                                                 
الثانية، الدار السودانية وتطبيقاتيا في المصارف الإسلامية، الطبعة ، المرابحة وأصوليا وأحكاميا أحمد عمي عبد الله (1)

 .52-51 ، ص  2016،، السودان، الخرطوملمكتب
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 الفرع الثالث: ضوابط متعمقة بثمن السمعة والربح المضاف
 

 واضحأن يكون ثمن السمعة معموماً لمعميل الآمر بالشراء بشكلٍ أولً: 
ة بيع بالثمن الأول مع لأن المرابحمن الأول معموماً لممشتري الثاني)الآمر بالشراء(يجب أن يكون الث      

 .اتفاقماً فالعقد فاسد، وىو محل ، فإذا لم يكن معمو الأول شرطٌ  لصحة البيع م بالثمن، والعمزيادة ربح
، ذا الشرط شرطٌ آخر وىو: أن يكون الثمن من المثميات، كالمكيالات والموزوناتوفرع الحنفية والشافعية عمى ى

ين مقومٍ وآخر ، لأن القيمي مجيول الثمن يختمف تثمينو بكالعروض، لم يجز بيعو مرابحةً  فإن كان قيمياً 
نويؤدي إلى جيالة الثمن في عقد المر  فسو عمى الثمن الأول بتناء الربح نعمم الربح المشروط، لا ابحة، وا 

 .المجيول
يدفعو ثمناً إلى ، وسكان ىذا القيمي ممموكاً لممشتري ، وذلك إذايصح فييا كون الثمن الأول قيمياً واستثنوا حالة 
 .(1)متميز عنو، مع ربح معموم البائع في العقد

 
 ول مقابلا لجنسه من أموال الربا: أن ل يكون الثمن في العقد الأ اً نيثا

فإن كان كذلك بأن اشترى المكيل أو الموزون بجنسو مثلًا بمثل لم يجز لو أن يبيعو مرابحةً ، لأن      
اختلاف الجنس فلا  ، وأما عند المرابحة بيع بالثمن الأول وزيادة ، والزيادة في أموال الربا تكون رباً لا ربحاً 

لمرابحة بيع ، لأن اباعو بربح درىم أو ثوب بعينو جاز، حتى لو اشترى ديناراً بعشرة دراىم فبأس بالمرابحة
 .أو بعشرة دراىم وثوب كان جائزاً  ، ولو باع بأحد عشر درىماً بالثمن الأول وزيادة

ل بو ، لأن القو ذا الشرط معتبر عند جميع الفقياءى ، ولا شك أنكاساني في البدائع عمى ىذا الشرطوقد نص ال
 .(2)، وىو متفق عميو عند الجميعينبثق من القول بحرمة الربا

 
 

                                                 
 ،"حة للآمر بالشراء "دراسة فقييةبيع المراب ،جعفر بن عبد الرحمن قصاص ((1

96http://www.saaid.net/book/open.php?cat=102&book=97  25\04\2018، آخر زيارة لمموقع في 
 .8-7ص  ،00:12بتوقيت 

معة الإسلامية العالمية شيتاغونغ، ، دراسات الجاحول المرابحة وصياغتيا المصرفية ، رؤية شرعيةمفيض الرحمن ((2
 .173، ص  2007، ديسمبر المجمد الرابع، بنغلادش

http://www.saaid.net/book/open.php?cat=102&book=9796
http://www.saaid.net/book/open.php?cat=102&book=9796
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 ا كان قد اشترى المبيع بثمن مؤجل: أن يبين المصرف الإسلامي لمعميل إذثالثاً 
مؤجل أن يبين من البائع الذي باعيا لو بثمن ٍ  البضاعة رىالمصرف الإسلامي إذا كان قد اشت ينبغي عمى      

، وذلك لأن الثمن المؤجل يكون غالباً أعمى الأول الذي سماه يتصل بيذه الصفةذلك لمعميل وذلك لأن الثمن 
من الثمن الحال وبيذا يكون العميل عمى بينة من أمره فيحتاط لنفسو ما فيو الكفاية ويستطيع أن يصل إلى قرارٍ 

كذلك ، ع الأمانة المفروضة في ىذا البيععنو بعد أن توافرت لو المعمومات التي تتماشى م ولسؤ الميكون ىو 
يجب عمى المصرف الإسلامي أن يبين المدة الزمنية لبقاء المبيع لديو لأن الناس يرغبون في المبيع الذي لم 

وبصورة خاصة إذا ما كانت السمعة يتقادم عيده في أيدييم لأن ذلك قد يشعرىم بأن ىذا المبيع كاسدٌ في السوق 
 . (1)تجارية

 
)كشرط جزائي أو عجز العميل عن السداد أن لا يكون الثمن في بيع المرابحة قابلًا لمزيادة في حالةرابعاً: 

 .(2)غرامات تأخير(
 

 ون الربح المضاف معموماً لمطرفين: أن يك خامساً 
 .بح قدراً معيناً أو جزء من الثمن، سواء كان ىذا الر أن يكون الربح معموماً، لأنو جزء من ثمن البيع يشترط

 
 
 
 
 
 
 
 
 

                                                 
 .179-178، ص سابقالمرجع الرفيعي، اعتدال عبدالباقي يوسف، عمي كاظم ال ((1
لمنشر ، دار النفائس املات وعمميات المصارف الإسلامية، الطبعة الثانية، الشامل في معمحمود عبد الكريم أحمد إرشيد (2)

 .80-79 ، ص2007، والتوزيع، الأردن
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 خلاصة الفصل
 

. وبالتأمل في ، وفييا ثلاثة أطرافوثلاثة وعود ،عاممة مركبة من عقدينتبين فيما تقدم أن ىذه الم
في ، إلا أن ىذين العقدين لا يتم إجراءىما عقدين في عقدائية يتبين أن فييا ، وخطواتيا الإجر ىذه المعاممة

 .فيما عقدان لا يربطيما عقد واحد ،وقتٍ واحد من جية إبرام العقد
 .ن مترابطان بسبب، وىو الوعد الممزم لجانبين: الآمر بالشراء والمصرفويمكن أن يقال أن العقدي

لمعاممة اشتر ، فصيغة ىذه اجية الإلتزامتراط عقد في عقد من شاوعمى ذلك فإن ىذه المعاممة تشبو 
 .كذا وأربحك فيو كذا
وعمى ذلك .م لشرائيا. إنما سيشترييا بناءً عمى وعدٍ ممز ي العقد الأول غير ممموكة لممصرففالسمعة ف

نيا معاممة مركبة عمى وجو ، يتبين أيع مراحميا وما فييا من إلتزاماتإلى ىذه المعاممة في جم فإنو بالنظر
 .لإلتزام الموجود في ىذه المعاممةا عتبارا، ومركبة عمى وجو الخصوص بالعموم

، إلا أنيا ممة ذات علاقات عدة، فيي معامركبة عمى صيغة الوعد غير الممزمبينما إذا كانت المرابحة 
ن كانت متعددةود المالية المركبةلا تدخل في أحكام العق نما تدرس عمى أنيا عقود غير مترابطة وا    .(1)، وا 

 

                                                 
دار كنوز ، تطبيقية، الطبعة الأولىبة دراسة فقيية تأصيمية و ، العقود المالية المرك بن محمد بن عبد الله العمرانيعبد الله (1)

 .266-265، ص 2006، رياض، المممكة العربية السعوديةال ،إشبيميا لمنشر والتوزيع



 
 

 الفصل الثاني
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والإجتماعية التي تعود عمى البنك الإسلامي والعميل  إن لتطبيق عقد المرابحة العديد من المنافع الإقتصادية
معاً، حيث يساىم ىذا العقد في حل المشاكل المالية وتوفير مصدر تمويل لمعميل والبنك بصورة أساسية، إلا 

 -شبية الوقوع في الربا–أنو محفوف بالعديد من المخاطر التي تنجم عن تطبيقو، سواء عمى الصعيد الشرعي 
وفي  القانوني، فيو عقد تحيط بو المخاطر القانونية التي تحيط بسائر العقود القانونية الأخرى، أو عمى الصعيد

الثاني فمقد خصصناه لعرض ما تم  المبحثفي المبحث الأول، أما  ىذا الفصل سنقوم بدراسة ىذه المخاطر
 .لعقد المرابحة وما لوحظ من تجاوزات أثناء تطبيقو إيجابيات حصره من
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 المبحث الأول: المخاطر الناتجة عن تطبيق عقد المرابحة

، وذلك يتطمب تطبيق عقد المرابحة تحري الدقة وتوخي الحذر من جانب المصرف والعميل سوياً       
التي تحيط بيذا العقد، فيناك نوعان من المخاطر التي تحيط بيذا العقد، لتجنب الوقوع في المخاطر 

 في المطمب الأول، والثاني قانوني تطرقنا إليو في المطمب الثاني. الأول شرعي سنتناولو

 

 المطمب الأول: المخاطر الشرعية

البنوك الإسلامية،  يااستحدثتلمحصول عمى التمويل إن عقد المرابحة وبحكم أنو وسيمة شرعية       
الشريعة ليذا العقد يخضع لأحكام الشريعة الإسلامية، حيث يمثل أي خروج عن الأحكام التي وضعتيا 

خطر جسيم عمى مشروعيتو، وبالتالي يجب عمى العميل والمصرف مراعاة أحكام الشريعة في تطبيق عقد 
يمي، وبعدىا سنقوم ببيان مشروعية وحكم  المرابحة لتلافي المخاطر الشرعية التي سنقوم بشرحيا فيما

 المرابحة في الشريعة الإسلامية.

 

 التي أثيرت حول المرابحة: الشبهات الفرع الأول

 يمي: ثيرت العديد من الشبيات حول عقد المرابحة، سنتطرق إلييا فيماأ

 

 بيعتين في بيعة أن بيع المرابحةأولًا:

صفقتين من البيع في آن واحد، مثل بعتك داري بكذا، عمى أن تبيعني سيارتك بكذا، إنو بيع  أي وجود
د نيى الرسول صمى الله عميو وسمم فيو منفعة لأحد العاقدين، وقفاسد، لوجود شرط فيو لا يقتضيو العقد، و 

نقداً بكذا، ومؤجلًا أو مقسطاً بكذا،  الشيءعن بيعتين في بيعة. ومثمو أيضاً أن يقول البائع: بعتك ىذا 
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الشيء تقسيطاً، صح  اشتريتفيقبل المشتري دون تحديد أي الحالين يريد، فإن حسم الأمر وأجاب مثلًا: 
ن لم يحدد كان الثمن مجيولاً   .(1)البيع، وا 

باع  من»وسمم: سنن أبي داود" تعميقاً عمى حديث رسول الله صمى الله عميو  تيذيب»في: وقال ابن القيم "
 :ولمعمماء في تفسيره قولانفي بيعة فمو أوكسيما أو الربا"  بيعتين

عشرين نسيئة، وىذا ىو الذي رواه أحمد عن سماك، ففسره في  نقداً، أو بعتك بعشرة: أن يقول أحدهما:
رسول الله صمى الله عميو وسمم عن صفقتين في صفقة". قال سماك:  نيى»قال: حديث ابن مسعود 

 الرجل يبيع البيع، فيقول ىو عميَّ نساء بكذا، وبنقد كذا.

نما ىي صفقة واحد بأحد وىذا التفسير ضعيف، فإنو لا يدخل الربا في ىذه الصورة، ولا صفقتي ن ىنا، وا 
 الثمنين.

أن يقول: أبيعكيا بمائة إلى سنة عمى أن اشترييا منك بثمانين حالة. وىذا معنى الحديث  :التفسير الثاني
أوكسيما أو الربا" فإنو إما أن يأخذ الثمن الزائد فيربى، أو  فمو»لقولو: الذي لا معنى لو غيره، وىو مطابق 

ىو أوكسيما، وىو مطابق لصفقتين في صفقة. فإنو قد جمع صفقتي النقد والنسيئة في  الثمن الأول فيكون
صفقة واحدة ومبيع واحد، وىو قد قصد بيع دراىم عاجمة بدراىم مؤجمة أكثر منيا، ولا يستحق إلا رأس 

 .(2)"مالو، وىو أوكس الصفقتين، فإن أبى إلا الأكثر كان قد أخذ الربى

إلى أنو بيعتان في بيعة، فالبيعة الأولى ما بين المصرف ومالك  عقد المرابحةوقد ذىب الذين أبطموا 
السمعة، والبيعة الثانية ما بين المصرف والآمر بالشراء، وزعم بعضيم بأن الوعد الممزم بالشراء الذي 

النيي  يتعيد بموجبو الآمر بالشراء  بشراء السمعة ىو بيعٌ ثالث، واستدل ىؤلاء بالسنة من خلال أحاديث
الاستدلال عندىم أن النيي يفيد التحريم، فبيع المرابحة للآمر بالشراء حرام،  بيعة ووجوعن بيعتين في 

 .(3)لأنو بيعتان في بيعة أو ثلاث بيعات كما يزعم بعضيم

                                                           
 .35،ص2002الفكر، دمشق، سوريا، وىبة الزحيمي، المعاملات المالية المعاصرة، دار( (1
دراسة في ضوء النصوص والقواعد الشرعية، نقلًا عن يوسف القرضاوي، بيع المرابحة كما تجريو المصارف الإسلامية، (  (2

 .64-63ص، 1984الطبعة الأولى، دار القمم، الكويت،
المجيد عبدالله دية، شبيات وردود عمى بيع المرابحة للآمر بالشراء كما تجريو المصارف الإسلامية، مجمة الزرقاء  عبد(3)

 .93، ص 2009لمبحوث والدراسات الإنسانية، المجمد التاسع، العدد الثاني، الأردن، 
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وبيذا تكون صورة بيع المرابحة بعيدة عن ىذا المفيوم، لأنيا مواعدة عمى بيع حقيقي لسمعة مطموبة 
نما ىي بيعة واحدة، كما أن تفسير الجميور لبيعتين في  بالفعل، فلا وجو لإدخاليا في بيعتين في بيعة، وا 

عقدين   إيجابيث أنو اشتمل عمى بيعة ىو: أن يقول: أبيعك ىذا نقداً بكذا، ونسيئة بكذا ويفترقان عميو، ح
في سمعة صفقة واحدة، وقد باع الشيء ببيعتين، بيعة بأقل، وبيعة بأكثر، بدون تحديد لأحدىما، ولا اتفاق 
عمى أجل معموم، ولا نقدٍ ولا نسيئة، ومن ثم كان النيي عن بيعتين في بيعة لما يترتب عميو من غررٍ 

العوضين غير معين، وغير معموم، إذا  وجيالة، لأنو لم يجزم ببيعة واحدة، ولأن الثمن مجيول، إذ أحد
صدر العقد بالتردد بين شيئين، وليست المرابحة كذلك، إذ يشترط الفقياء لصحتيا العمم بالثمن والربح، 

 .(1)وأن تكون السمعة محددة الوصف

 

 أنه من بيع ما ليس عندكثانياً: 

أن بيع ما  إلىوانتيى معظم ىؤلاء  رام كثير من الفقياء القدامى والمحدثين تعريف بيع))ما ليس عندك((
ن كان بغير أجل " وا  محمد بن يوسف أطفيش: الشيخ يقولو ، ليس عندك لا يعني بالضرورة بيع المعدوم

مشكل لأن المراد بيع ما ليس معك في حديث النيي عنو  )يعني السمم( فيو بيع من ما ليس معك. وىو
لا فبيع السمم أبداً بيع ما  بيع شيء قصده البائع وعينو قبل أن يممكو وليس المراد بيع الصفة في الذمة وا 

 .(2)"ليس معك...وكذا كل بيع بالصفة في الذمة ولعمو أراد بيع ما ليس معك الذي لا يجوز

ليس عندك ىو بيع يختمف عن بيع السمم. فبينما يكون المبيع في عقد  افالشارح ىنا يوضح أن بيع م
ولكنو غير  السمم محلًا موصوفاً في الذمة وليس معيناً يكون محل العقد في بيع ما ليس عندك معيناً 

ممموك لممشتري والنيي في ىذه الحالة يأتي من قبل عدم المقدرة عمى التسميم بالنسبة لمشيء المعين الذي 
يرفض صاحبو بيعو. ثم أطمق العبارة في النياية بما يفيد انو  وعمى فرض شمول بيع ما ليس عندك قد 

نو لكل ما ليس ممموكاً لمبائع سواء كان معيناً أو موصوفاً في الذمة فإن الأول وحده ىو الذي لا يجوز م

                                                           
 .281الله العمراني، المرجع السابق، ص  الله بن محمد بن عبد عبد(1)
 .104، صالسابقمرجع الالله،  أحمد عمي عبدنقلًا عن  ( (2
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:) وكذا كل بيع بالصفة في الذمة( . وعبارتولمسمم موجب الأدلة المجوزةلأن الموصوف في الذمة قد جاز ب
 .(1)المعطوفة عمى السمم تجيز البيع عمى الصفة في الذمة في غير السمم. جعل السمم أصلًا يقاس عميو

صدرت 1983مارس -ه1403وفي المؤتمر الإسلامي الثاني المنعقد بالكويت في جمادي الآخرة 
يع المرابحة للآمر بالشراء، بعد تممك السمعة المشتراة :" يقرر المؤتمر أن المواعدة عمى ب(2)التوصية التالية

وحيازتيا ثم بيعيا لمن أمر بشرائيا بالربح المذكور في الموعد السابق، ىو أمر جائز شرعاً، طالما كانت 
 تقع عمى المصرف الإسلامي مسئولية اليلاك قبل التسميم، وتبعة الرد فيما يستوجب الرد بعيب خفي".

 :(3)جعل من شروط المبيع ويلاحظ أن القرار

 تممك السمعة، وحيازتيا، ومسؤولية اليلاك قبل التسميم، وتبعة الرد بالعيب بعد التسميم.

 ولا شك أن تحقق ىذه الشروط لا يجعل ىذا البيع يمتبس بالقرض الربوي، فشتان بين الاثنين.

 

 أنه من بيوع العينة المنهي عنها ثالثاً:

بثمن مؤجل إلى  أو جسراً لمقرض بالربا، كأن يبيع السمعةبيع العينة ىو بيع يراد منو اتخاذه حيمة 
من البائع نفسو في الحال بثمانٍ، أي بثمن أقل، دون قبض المبيع فعلًا،  االمستقبل كعشرة مثلًا، ثم شراؤى

الإقراض بالربا، عن طريق البيع  فيكون الفرق بين السعرين رباً، وتكون العممية تحايلًا في الواقع عمى
عشرة، والفرق ربا. قال النبي صمى الله  استيفاءوالشراء، ونتيجتيا إقراض ثمانية دراىم لأجل معين، ثم 

ضنَّ الناس بالدينار والدرىم، وتبايعوا بالعينة، واتبعوا أذناب البقر، وتركوا الجياد في  إذا»وسمم: عميو 
 .(4)ء، فلا يرفعو حتى يراجعوا دينيم"سبيل الله، أنزل الله بيم بلا

                                                           
 .104، صالسابقالمرجع  ،الله أحمد عمي عبد( (1
، 1983، الكويتمجمة مجمع الفقو الإسلامي، الجزء الخامس، الثاني،الصادرة عن المؤتمر الإسلامي  الإقتراحات ((2

 .742ص
والاقتصاد الإسلامي، الطبعة السابعة، دار الثقافة، الدوحة، قطر، عمي السالوس، موسوعة القضايا الفقيية المعاصرة ( (3

 .601، ص 2002
 .36-35صالمرجع السابق، وىبة الزحيمي، المعاملات المالية المعاصرة، ( (4
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اختمف الفقياء في تفسير العينة التي ورد النيي عنيا. قال بعضيم تفسيرىا ان يأتي ويقول ابن عابدين:" 
يستقرضو عشرة دراىم ولا يرغب المقرض في الإقراض طمعاً في فضل لا  الرجل المحتاج إلى آخر و

أبيعك ىذا الثوب إن شئت باثني عشرة وقيمتو في السوق عشرة ينالو بالقرض. فيقول: لا أقرضك، ولكن 
 ليبيعو في السوق فيرضى بو المستقرض فيبيعو كذلك فيحصل لرب الثوب درىمان ولممشتري عشرة.

وقال بعضيم ىي أن يدخلا بينيما ثالثاً فيبيع المقرض ثوبو من المستقرض باثني عشر درىما ويسممو إليو 
لثالث بعشرة ويسممو إليو ثم يبيعو الثالث من صاحبو وىو المقرض بعشرة ثم يبيعو المستقرض من ا

لمستقرض عشرة ولصاحب الثوب اثنا عشر العشرة ويدفعيا لممستقرض فيحصل ا ويسممو إليو ويأخذ منو
 درىما كذا في المحيط.

بيع، لأن فعمو يوسف لا يكره ىذا ال وقال أبو قال في الفتح: وىو مكروه عند محمد وبو جزم في اليداية.
)ولعل  كثير من الصحابة وحمدوا عمى ذلك ولم يعدوه من الربا حتى إذا باع كاغدة بألف يجوز ولا يكره

يوسف يشير ىنا إلى الصورة الأولى التي ذكرىا ابن عابدين والتي يبيع فييا ما ثمنو عشرة باثني عشر  أبا
 .(1)"بيعاً باتاً(

بيع رأس المال وزيادة ربح معموم. وكشأن البيوع كميا، يجوز في  -ىو معموم كما-إن حقيقة المرابحة
الثمن أن يكون حالًا، وأن يكون مؤجلًا، بحسب ما يتفق عميو بين طرفي العقد، فمم تخرج المرابحة إذاً عن 

لذلك لم أن تكون صورة من صور البيوع العامة، لم تتميز إلا بمعمومية رأس المال والربح لكلا الطرفين، و 
نما كان عمدتيم في ذلك النصوص التي تقضي بحل  يستدل الفقياء عمى مشروعيتيا بنصوص خاصة، وا 
البيع بصفة عامة، بيد أن المرابحة المصرفية قد تميزت بأمر خاص، لم يكن معيوداً في المرابحات 

حسابو الخاص، ثم يعيد ل بشرائياالعادية، وىو أن المصرف يتمقى أمراً بشراء السمعة من العميل، فيقوم 
 .(2)بيعيا إلا العميل بعد إضافة نسبة الربح المقررة

                                                           
 .115سابق، ص المرجع الالله،  أحمد عمي عبدنقلًا عن ( (1

 .185-184سابق، صالمرجع المفيض الرحمن، (2)
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ومعنى ىذا: أنو يحدث اتفاق أو وعد من العميل لممصرف بشراء السمعة في الوقت الذي لم تكن فيو ىذه 
أن العميل لا يعمد إلا ذلك إلا مضطراً لأنو لا يجد ثمن شراء  سمعة موجودة لدى المصرف إضافة إلىال

 .(1)ىذه السمعة. فينا تبدو شبو التورق أو العينة، كما صورىا فقياء المالكية

 

 حيمة لأخذ الربا رابعاً: أنه

 الزيادة في ثمن السمعة في ىذا البيع قائمة عمـى أساس سعر الفائدة الربوية التي تتعامل بيـا البنـوك
صورة فالبنوك التجارية تجري اقتضاء عائـد التمويـل فـي  . الالتجارية التقميدية، وىو أخذ الأبـدال عـن الآجـ

، إذ أن عائـد التمويل ط، وىذا البيع لا يختمف عن ذلـك، بصرف النظر عن نتيجـة النشافائدة محددة مسبقاً 
يتم بيا ، حسب المدة الزمنية التـي محدد مسبقاً ىامش مرابحة بالنسبة لمبنك الإسلامي يتمثـل فـي صـورة 

، وىو فـي كمتا العائد ربحاً، والبنوك التجارية تسميو فائدة، إلا أن البنك الإسلامي يسمي ىـذا سداد الدين
 .(2)الحالتين ربا محرم

إن ىذا الكلام ليس صحيحاً في تصوير  ":(3)ويقول فضيمة الشيخ يوسف القرضاوي رداً عمى ىذه الشبية
الواقع. فالمصرف يشتري حقيقةً ولكنو يشتري ليبيع لغيره، كما يفعل أي تاجر. وليس من ضرورة الشراء 

الشخصي. والعميل الذي طمب من المصرف  الاستيلاكأو القنية أو  للانتفاعالحلال أن يشتري المرء 
حقيقة لا صورة ولا حيمة، كالطبيب الذي يريد شراء أجيزة،  الإسلامي أن يشتري لو السمعة يريد شراؤىا

ولجوء مثمو إلى المصرف الإسلامي ليشتري لو السمعة المقصودة لو أمر منطقي، لأن ميمة المصرف أن 
يقدم الخدمة والمساعدة لممتعاممين معو. ومن ذلك أن يشتري لو السمعة بما يممك من المال، ويبيعيا ليم 

اً أو لأجل، وأخذ الربح المعتاد عمى السمعة لا يجعميا حراماً، وبيعيا إلى المشتري بأجل بربح مقبول، نقد
نما تغيرت الصورة  لا يجعميا أيضاً حراماً، فالقول بأن ىذه العممية ىي نفس ما يجري في البنوك الربوية وا 

ا استقراض بالربا إلى فقط، قول غير صحيح، فالواقع أن الصورة والحقيقة تغيرتا كمتاىما، فقد تحولت م
بيع وشراء. وما أبعد الفرق بين الإثنين، وقد حاول الييود قديماً أن يستغموا المشابية بين البيع والربا 

                                                           
 .185، صالسابقمرجع المفيض الرحمن،  ((1
 .102، ص المرجع السابقالله دية،  عبد المجيد عبد ((2
 .34-33يوسف القرضاوي، المرجع السابق، ص ( (3
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ذَلِكَ بِأَنَّيُمْ قَالُوا إِنَّمَا الْبَيْعُ مِثْلُ فرد الله تعالى عمييم رداً حاسماً بقولو تعالى:" ليصموا منيا إلى إباحة الربا.
بَا بَا الرِّ مَ الرِّ  ."(275سورة البقرة)"  وَأَحَلَّ المَّوُ الْبَيْعَ وَحَرَّ

ن كانت نتيجة الأمرين واحدة في الظاىر. فموعمى أن تغيير الص قال رجل  ورة أحياناً يكون ميماً جداً، وا 
لآخر أمام ملؤ من الناس: خذ ىذا المبمغ واسمح لي أن آخذ ابنتك لأزني بيا، فقبل، وقبمت البنت لكان 
كلٌ منيم مرتكباً منكراً من أشنع المنكرات. ولو أنو قال لو: زوجنييا وخذ ىذا المبمغ ميراً ليا...فقبل وقبمت 

حدة، ولكن يترتب عمى مجرد كممة )زواج( من الحقوق لكان كلٌ من الثلاثة محسناً. والنتيجة في الظاىر وا
 . (1)كثير شيءوالمسؤوليات 

التقميدية، وأساس  لمبنوكوتجدر الإشارة إلى أن ىناك فرقٌ بين أساس الفائدة في العمميات المصرفية 
فق الإسلامية، فالربح في عمميات المرابحة للآمر بالشراء عبارة عن مبمغ مت البنوكاكتساب الربح في 

عميو، يمثل زيادة عمى الثمن الأول الذي يمثل تكمفة السمعة أو البضاعة وقد يكون نسبة مئوية من 
التقميدية فإن الربح يمثل زيادة عمى نقد أو مبمغ معين, وليس تكمفة سمعة من  البنوكالتكمفة, وأما في 

 .(2)السمع

 بحمها أحد خامساً: أنها معاممة لم يقل

 .أباحومن بعض الفقياء أن عقد المرابحة لم يقل بحمو أحد، في حين أن ىذا القول مردود لوجود  صرح

 :(3)من وجيين الاعتراضالرد عمى ىذا تم و 

 أنو ليس من الضروري في المعاملات الحديثة أن نجد من أئمتنا السابقين من قال بحميا. وليس الأول:
من اللازم ما يفعمو بعض من عمماء عصرنا من محاولة رد كل معاممة جديدة إلى صورة من صور 

 المعاملات القديمة، لتخرج عمييا، وتأخذ حكميا.

جاء عمى  وحسبنا ما قررناه من قبل: أن الأصل في المعاملات عامة، وفي البيع خاصة، ىو الحل، وما
 الأصل لا يسأل عنو.

                                                           
 .35-34، صالسابقمرجع اليوسف القرضاوي،  ((1
 .103-102عبد المجيد عبد الله دية، المرجع السابق، ص ( (2
 . 38، ص السابقيوسف القرضاوي، المرجع  ((3
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ن خالف في بعض النتائج أو  أننا وجدنا الثاني: من أئمتنا من قال بحل ىذه المعاممة في الجممة وا 
 التفاصيل.

ذا»العروض: وذلك ىو الإمام محمد بن إدريس الشافعي يقول في كتابو)الأم( في باب بيع  الرَّجُلُ  أَرَى وا 
مْعَةَ فقال اشْتَرِ ىذه وَأُرْبِحْك فييا كَذَا فَاشْتَرَاىَا الرَّجُلُ فَالشِّرَاءُ جَائِزٌ، وَاَلَّذِي قال أُرْبِحْك في الرَّجُلَ  يا السِّ

نْ شَاءَ تَرَكَوُ، وَىَكَذَا إنْ قال اشْتَرِ لي مَتاَعًا وَوَصَفَوُ لو أو مَ  اعًا أَيَّ تَ بِالْخِيَارِ إنْ شَاءَ أَحْدَثَ فييا بَيْعًا وَاِ 
لُ، وَيَكُونُ ىذا فِيمَا أَعْطَى من نَفْسِوِ  بِالْخِيَارِ، مَتَاعٍ شِئْت وأنا أُرْبِحْك فيو، فَكُلُّ ىذا سَوَاءٌ يَجُوزُ الْبَيْعُ الْأَوَّ

لُ وَيَكُونَانِ وَسَوَاءٌ في ىذا ما وَصَفْتُ إنْ كان قال أَبْتاَعُوُ وَأَشْتَرِيوِ مِنْك بِنَقْدٍ أو دَيْنٍ، يَجُوزُ الْبَ  يْعُ الْأَوَّ
نْ تبََايَعَا بِوِ عمى أَنْ أَلْزَمَا أَنْفُسَيُمَا الْأَمْرَ  لَ فَيُوَ مَفْسُوخٌ بِالْخِيَارِ في الْبَيْعِ الْآخَرِ، فَإِنْ جَدَّدَاهُ جَازَ، وَاِ   الْأَوَّ

وُ الْبَائِعُ، وَالثَّانِي: أَنَّوُ عمى مُخَاطَرَةِ أَنَّك إنْ اشْتَرَيْتَوُ عمى من قِبَلِ شَيْئَيْنِ: أَحَدُىُمَا: أَنَّوُ تبََايَعَاهُ قبل أَنْ يَمْمِكَ 
 .(1)"كَذَا أُرْبِحْك فيو كَذَا

 

 الفرع الثاني: مشروعية المرابحة للآمر بالشراء

الفقياء من بيع المرابحة للآمر بالشراء، ىناك من  تعرضنا لمشبيات التي أثارىا محرموابعد أن 
 .ىذه المعاممةقال بحل 

وىو قول الحنفية، والشافعية، والحنابمة، وسماحة الشيخ عبد العزيز بن باز رحمو الله، وأقره مجمع الفقو 
 :(2)الإسلامي الدولي وعامة العمماء يفتون بذلك، ولكن بشرطين

ير ممزم، المبدئي بينيما مجرد وعد بالبيع ووعد بالشراء، وىذا الوعد غ الاتفاقأن يكون  الشرط الأول:
 فمكلٍ منيما الخيار أو لأحدىما في إتمام ذلك البيع من عدمو.

                                                           
 .75ص ، 2001الطبعة الأولى، دار الوفاء لمطباعة والنشر والتوزيع، المنصورة، مصر،الشافعي، الأم، الجزء الرابع، ( (1
سعد بن تركي الخثلان، فقو المعاملات المالية المعاصرة، الطبعة الأولى، دار الصميعي لمنشر والتوزيع، الرياض، ( (2
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ويترتب عمى ىذا: أن السمعة لو تمفت بعد الوعد بالشراء وقبل إبرام العقد فيي في ضمان المؤسسة أو 
نما مجرد وعد، ومعموم أن ىناك  المصرف أو الفرد)الموعود بالشراء منو(، لأنو ليس لدينا عقد الآن، وا 

 بين الوعد والعقد. فرق

منجز ممزم، وفي حكم العقد الوعد الممزم  ارتباطفالوعد مجرد إبداء الرغبة في الشيء، أما العقد فيو 
 بالشراء.

 ألا يقع العقد بينيما إلا بعد تممك الموعود بالشراء منو لمسمعة، وقبضيا قبضاً تاماً. الشرط الثاني:

ىذا البيع محرماً أو من ذلك أن يبرم العقد قبل شراء السمعة، والإخلال بيذين الشرطين أو أحدىما يجعل 
نما  فيكون من قبيل بيع ما ليس عنده، أو أنو لا يبرم العقد لكن الموعود بالشراء منو لا يممك السمعة، وا 
يتفاىم مع معرض من معارض بيع السمع بأن يحول عميو الزبائن، وىذا غير كافي ولا بد من تعيين 

 السمعة.
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 المطمب الثاني: المخاطر القانونية

مالكاً  لاعتبارهقبل إبرام عقد بيع المرابحة)العقد الثاني( يتحمل البنك كافة المخاطر وذلك نتيجةً 
عميل قبل إبرام عقد بيع في ىذه المرحمة من البيع، وأي عقد مرابحة يتم فيو تحويل المخاطر إلى ال

 .(1)معة، يعد باطلًا شرعاً لأن ىذه السمعة لم تدخل في ممكية العميلالمرابحة، أي مرحمة تممك البنك لمس

 وسنتحدث عن ىذه المخاطر في الفروع التالية:

 وظهور العيوب الخفية الفرع الأول: اختلاف المواصفات

 أولًا: اختلاف المواصفات

التي تعطي لممتعاقد ضمان فوات الصفة المشروطة في المبيع واحداً من الخيارات عد الفقياء المسممون 
الذي ثبت لو الخيار الحق في إمضاء العقد أو فسخو وأسموه خيار فوات الوصف، فإذا اشترط المشتري 

نما يتزعزع لز  ومو بالخيار لتخمف الوصف المشروط، صفة معينة في المبيع فإن تخمفيا لا يبطل العقد وا 
مرغوب اشترطو العاقد في المعقود لذا عرف البعض خيار فوات الوصف:) حق الفسخ لتخمف وصف 

 .(2)عميو(

 التالية:(3)لكي يثبت خيار فوات الوصف لممشتري لا بد من توافر الشروط و 

: أن يشرط المشتري توافر الصفة في المبيع صراحةً أو أن تكون الصفة من المفترض أن تتوافر في 1
نيا غير حموب فإذا كان متعارف أن المبيع بمقتضى العرف) فإذا اشترى شخص بقرة وظير بعد الشراء أ

 شراء تمك البقرة إنما ىو لكونيا حموباً فمممشتري أن يردىا أما إذا كان شراؤىا لمذبح فميس لو ذلك(.

كل ) ما يشترطو المشتري من الصفات المقصودة مما لا يعد فقده : أن تكون الصفة مقصودة إذ أن 2
ذا اشترط  ما ليس بمقصود ظير الخلاف فلا خيار( أما اشتراط الصفة عيباً يثبت الخيار عند عدمو... وا 

                                                           
مقابمة أجراىا الباحثان مع آيت جمال حدادن، المراقب الشرعي لبنك البركة الجزائري، فرع بئر خادم، تطبيق عقود  ((1

 ، الجزائر العاصمة.10:00بتوقيت  15/5/2018المرابحة،  بتاريخ 

، 2008العراق،  مقارنة"، كمية القانون، جامعة بابل، دراسة»المبيع سلام الفتلاوي، ضمان فوات الصفة المشروطة في  ( (2
 .11ص
 .12، ص نفس المرجع (3)
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غير المقصودة فلا يمزم الخيار معو، ولا يمزم الخيار إذا رافق الصفة تحقق الغرر حيث يصح العقد ويبطل 
الشرط، وىذا يعني أن لا تكون الصفة المشروطة مسببة لمغرر وذلك بحيث يمكن معرفة الوصف المشترط 

دمو) فيبيع البقرة عمى أنيا حامل أو تحمب مقدار كذا من المبن في اليوم غير والحكم بوجوده أو ع
 صحيح... لأنو لا يعمم ما في بطن البقرة وضرعيا أحملٌ أو انتفاخ أو لبن(.

يمزم أن تكون الصفة المشترطة عيناً ولا يشترط في الصفة أن تكون ذات قيمةٍ مالية بل يكفي أن  : كما3
لا فلا خيار.  تحقق غرراً مقصوداً وسائغاً لدى المتعاقد غير متعارضة وأحكام الشرع وممكنة الوفاء وا 

 :(1)أحكام ىذا الخيار

فظير المبيع خالياً من ذلك  يورث خيار الوصف، فمو مات المشتري الذي لو خيار الوصف، - أ
 الوصف ،كان لموارث حق الفسخ.

 إذا تصرف المشتري الذي لو خيار الوصف تصرف الملاك، بطل خياره. - ب
المبيع بجميع الثمن، فإن ىمك المبيع أو تعيب في  استبقاءيثبت لممشتري الحق في فسخ البيع أو   - ت

ات الوصف المرغوب فيو، ويعرف ذلك يده، فمو الرجوع عمى البائع بمقدار نقص المبيع بسبب فو 
 بتقويم المبيع مع الوصف، وبدون الوصف، ويضمن المشتري الفرق بينيما.

( من القانون المدني الجزائري عمى:" يمتزم البائع بتسميم الشيء المبيع لممشتري 364ولقد نصت المادة )
 في الحالة التي كان عمييا وقت البيع".

" يكون البائع ممزماً بالضمان إذا لم يشمل المبيع عمى الصفات التي تعيد (إلى أنو:379وأشارت المادة)
 بوجودىا وقت التسميم إلى المشتري...".

وفي عقد المرابحة، يمجأ العميل الآمر بالشراء إلى المصرف طالباً منو شراء السمعة حسب المواصفات 
لسمعة المحددة من قبل العميل الآمر، إلا التي يحددىا، وبناءً عمى ىذا الطمب يقوم المصرف نفسو بشراء ا

قميلًا أو كثيراً عن المواصفات  اختلافاأنو في بعض الأحيان قد تصل السمعة إلى العميل الآمر مختمفة 
مواصفات السمعة،  اختلافالتي حددىا لممصرف، لذلك فإن ىذا الأخير سيتحمل المسؤولية عن مخاطر 

عة لنفسو قبل أن يبيعيا لممشتري، مع الملاحظة بأن مسؤولية أنو قام بشراء السم اعتباروذلك عمى 

                                                           
 .523، ص السابقمرجع الوىبة الزحيمي، الفقو الإسلامي وأدلتو، ( (1
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مواصفات السمعة قد تزداد في حالة كونيا مستوردة، إضافة إلى ذلك فإن من حق  اختلافالمصرف عن 
 .(1)المصرف مطالبة الأطراف الأخرى كالبائعين والمصدرين من تحمل مسؤولياتيم

: من الناحية العممية وفي بعض الحالات وخاصةً بالنسبة لمسيارات، (2)ويقول الأستاذ آيت جمال حدادن
تجاه البنك ومنيا عدم الإلتزام ايتعرض البنك لمشاكل وىو أن المورد لا يفي بإلتزاماتو التعاقدية 

بالمواصفات التي طمبيا العميل، فيوافق عمى توفير السمعة المطموب بالمواصفات المحددة وعند حمول 
، يتبين عدم تطابق السمعة بالمواصفات التي حددىا العميل، وىنا نكون أمام إشكالين، الأول أجل التسميم

في حال لم يتغير الثمن والمواصفات الجوىرية أي تم الإختلاف فيما مواصفات ليست بجوىرية مثل: 
لعدم  توفير سيارة بمون مخالف لمون المطموب، فيمكن في ىذه الحالة التوصل إلى إتفاق مع العميل

، مثل توفير سيارة جسامة الإختلاف، أما الإشكال الثاني فيتمثل في تغير الثمن والمواصفات الجوىرية
لمعميل بخلاف النوع الذي حدده العميل، وبسعر أعمى أو أقل من السعر المتفق عميو، ىنا يتم فسخ العقد، 

ول إجراء وصولٍا لإبرام عقد بيع ويمكن التوصل إلى إتفاق جديد مع العميل، بعقدٍ جديد، بداية من أ
 المرابحة.

 

 : ظهور العيوب الخفيةثانياً 

الإلتزام بضمان العيوب الخفية يعتبر شرطاً لصحة البيوع بشكل عام ومنيا المرابحة، فالأصل في 
مشروعية ىذا الخيار أحاديث منيا أن النبي صمى الله عميو وسمم قال:" المسمم أخو المسمم، لا يحل لمسممٍ 

يحل لأحدٍ أن يبيع شيئاً  باع من أخيو بيعاً، وفيو عيبٌ إلا بيَّنو لو"، ومنيا قولو عميو الصلاة والسلام:" لا
 .(3)يحل لأحدٍ يعمم ذلك إلا بينو" إلا بين ما فيو، ولا

الأصل في مشروعية ىذا الخيار ما روي عن الرسول صمى الله عميو وسمم انو قال:" من  "وقال الكاساني:
شاة محفمة، فوجدىا مصراة، فيو بخير النظرين ثلاثة أيام" وفي رواية " فيو بأحد النظرين إلى  اشترى

                                                           
 .105-104نداء صبري، مرجع سابق، ص  ((1
الجزائري، فرع بئر خادم، تطبيق عقود مقابمة أجراىا الباحثان مع آيت جمال حدادن، المراقب الشرعي لبنك البركة  ((2

 ، الجزائر العاصمة.10:00بتوقيت  15/5/2018المرابحة،  بتاريخ 
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ن شاء رد، ورد معيا صاعاً من تمر"، والنظران المذكوران: ىما نظر الإمساك  ثلاثة إن شاء أمسك، وا 
والصاع من التمر  والرد، وذكر الثلاث في الحديث ليس لمتوقيت، بل ىو بناء الأمر عمى الغالب المعتاد

كأنو قيمة المبن الذي حمبو المشتري، ويلاحظ أن جميور الفقياء يعتبرون تصرية الإبل والغنم تغريراً فعمياً 
في الوصف، يوجب لممغرور خياراً في إبطال العقد، ولو لم يصحبو غبن فيو من خيار الوصف، ويثبتون 

 لمبيع مع صاعٍ من تمر إن سخطو، ويوافق أبولممشتري الخيار بين إمساك المبيع إن رضيو، أو رد ا
حنيفة ومحمد: يرجع المشتري بالنقصان  يوسف الجميور عمى ىذا الرأي آخذاً بالحديث السابق. وقال أبو

 .(1)" فقط إن شاء

والعيب: ىو كل ما يخمو عنو أصل الفطرة السميمة ويوجب نقصان الثمن في عرف التجار نقصاً فاحشاً 
وتعريف العيب عند الشافعية: ىو كل ما ينقص العين أو القيمة أو ما ، كالعمى والعور والحولأو يسيراً 

يفوت بو غرض صحيح إذا غمب في جنس المدين المبيع عدمو. واحترزوا بالقيد الأخير عن قطع 
. مثال إصبعٍ زائد أو جزء يسير من الفخذ أو الساق لا يورث شيئاً. ولا يفوت غرضاً، فلا يرد المبيع بو

إنقاص القيمة: جماح الدابة عند ركوبيا، ومثال ما يفوت بو غرض صحيح: قطع بعض أذن الشاة 
المشتراة للؤضحية، فمممشتري ردىا، والفرق بين التعريفين: أن تعريف الحنفية ذو معيار مادي، وتعريف 

 .(2)الشافعية ذو معيار شخصي

يكون البائع ممزماً بالضمان... أو إذا كان  :"أنو ( من القانون المدني الجزائري إلى379وأشارت المادة)
بالمبيع عيب ينقص من قيمتو، أو من الإنتفاع بحسب الغاية المقصودة منو حسبما ىو مذكور بعقد البيع، 

لم يكن عالماً بوجودىا. غير أن أو حسبما يظير من طبيعتو أو استعمالو فيكون ضامناً ليذه العيوب ولو 
البائع لا يكون ضامناً لمعيوب التي كان المشتري عمى عممٍ بيا وقت البيع، أو كان في استطاعتو أن يطمع 
عمييا لو أنو فحص المبيع بعناية الرجل العادي، إلا إذا أثبت المشتري أن البائع أكد لو خمو المبيع من 

 تمك العيوب أو أنو أخفاىا غشاً".

                                                           
 .557-556، صالسابقمرجع ال الفقو الإسلامي وأدلتو، وىبة الزحيمي،نقلًا عن  ((1
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في العيب لكي يستوجب الضمان من طرف البائع:  لسابقة أنو يجب توافر أربعة شروطويفيم من المادة ا
 : أن يكون مؤثراً، وأن يكون قديماً، وأن يكون خفياً، وأخيراً أن يكون غير معموم لممشتري.(1)وىي

ه بائعاً، إضافة إلى وضمان العيوب الخفية ىي من أىم الإلتزامات التي تقع عمى عاتق المصرف باعتبار 
اعتبار ىذا الإلتزام من شروط صحة بيع المرابحة من الناحية الشرعية، لذلك فإن المصرف سيتحمل 
مسؤولية مطالبتو بالتعويض من قبل العميل الآمر في حالة ظيور عيوب خفية في المبيع، مع الملاحظة 

من جميع العيوب التي تظير في المبيع أو بجواز اشتراط المصرف في بيع المرابحة للآمر بالشراء برائتو 
من بعضيا، وعند وجود مثل ىذا الشرط يفضل أن يفوض البنك العميل بالرجوع عمى البائع لمتعويض عن 
العيوب الثابتة لممصرف، وفي الحالة التي لا يشترط البنك برائتو من العيوب الخفية التي قد يظير أثرىا 

ى ضمان ىذه العيوب الخفية القديمة دون العيوب الجديدة، إضافة إلى بعد العقد فإن مسؤوليتو تقتصر عم
أنو لا يجوز إلزام العميل بإبرام عقد المرابحة في الحالة التي قد تظير فييا السمعة معيبة أو معدومة عند 

 .(2)التعاقد

 

 : هلاك السمعة قبل التسميمالثانيالفرع 

 التسميم)القبض(: قد يحدث أن ييمك المبيع كمياً أو جزئياً قبل

 :(3)فإذا كان اليلاك كمياً 

 إذا ىمك بآفة سماوية أو بفعل المبيع نفسو، أو بفعل البائع، فينفسخ عقد البيع. -1
 إذا ىمك بفعل المشتري، فلا ينفسخ البيع وعميو الثمن. -2
ن شاء  -3 إذا ىمك بفعلٍ أجنبي، لا ينفسخ البيع، ويكون المشتري بالخيار: إن شاء فسخ البيع، وا 

 أمضاه ودفع الثمن، وطالب الأجنبي بالضمان.

 

                                                           
 .717سابق، ص المرجع الالسنيوري، (1)
 .105سابق، ص المرجع النداء صبري، ( (2
 .407سابق، صالمرجع الوىبة الزحيمي، الفقو الإسلامي وأدلتو،  ((3
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 :(1)أما إذا كان اليلاك جزئياً ينظر عند الحنفية

فإن كان بآفة سماوية ففيو تفصيل: إن كان النقصان نقصان قدرٍ بأن كان مكيلًا أو موزوناً أو  -1
 شتريتسقط حصتو من الثمن، ثم يكون الممعدوداً، فيمك بعضو: ينفسخ العقد بقدر اليالك و 

ن شاء فسخ البيع.  بالخيار في الباقي لتفرق الصفقة عميو: إن شاء أخذ بحصتو، وا 

ن كان النقصان نقصان وصفٍ" ىو كل ما يدخل في البيع من غير تسميةً كالشجر والبناء في  وا 
الأرض والجودة في المكيل والموزون" فلا ينفسخ البيع أصلًا، ولا يسقط عن المشتري شيء من 

وصاف لا حصة ليا من الثمن، ويكون المشتري بالخيار:إن شاء أخذه بجميع الثمن، الثمن، لأن الأ
ن شاء تركو لتعيب المبيع.  وا 

ن كان اليلاك بفعل المبيع نفسو كحيوان جرح نفسو، فلا ينفسخ البيع، ولا يسقط شيءٌ من  -2 وا 
ن شاء فسخ العقد  .الثمن، والمشتري بالخيار: إن شاء أخذ الباقي بجميع الثمن، وا 

ن كان اليلاك بفعل البائع فيبطل البيع بقدره، ويسقط عن المشتري حصة اليالك من الثمن،  -3 وا 
سواء كان النقصان نقصان قدرٍ، أم نقصان وصفٍ، لأن الأوصاف ليا حصة من الثمن عند 

 ورود الجناية عمييا، والمشتري بالخيار في الباقي بحصتو من الثمن.
ن كان اليلاك بفعل المشتري  -4 فلا يبطل البيع، ولا يسقط عنو شيءٌ من الثمن، لأنو صار قابضاً وا 

 لكل المبيع بإتلاف بعضو.

سبق القول بأن الأحكام التي تسري عمى عقد المرابحة ىي القواعد العامة باعتبار ىذا العقد ىو عقد بيع، 
يع قبل تسميمو، فقد ومن ىذه الأحكام العامة التي تسري أيضاً عمى المرابحة ىي مرحمة تبعة ىلاك المب

ييمك المبيع المعين بالذات بين فترة تمام العقد وفترة التسميم إما بفعل القوة القاىرة أو بفعلٍ أجنبي مما 
يؤدي إلى التساؤل عن مسألة تبعة اليلاك من حيث تحديد الطرف الذي سيتحمل المسؤولية، حيث أن 

زام بسبب استحالة تنفيذه، فتنقضي معو جميع الأصل في العقود الممزمة لمجانبين إذا انقضى الإلت
 .(2)الإلتزامات المتقابمة، وينفسخ العقد من تمقاء نفسو

                                                           
 .409 -408سابق، ص المرجع الوىبة الزحيمي، الفقو الإسلامي وأدلتو،  (1) 

 .64ص  سابق،المرجع النداء صبري، ( (2
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( من القانون المدني الجزائري أنو:" إذا ىمك المبيع قبل تسميمو بسبب لا يد لمبائع فيو 369تنص المادة) و
شتري بتسميم المبيع". يتضح من سقط البيع واسترد المشتري الثمن إلا إذا وقع اليلاك بعد إعذار الم

الجزائري اتبع أحكام القواعد العامة فجعل ىلاك المبيع يقع عمى مالكو  المدني ( أن القانون369المادة)
أي عمى المدين بالإلتزام وىو البائع قبل تسميم الشيء المبيع طبقاً لمقاعدة التي تقول أنو في العقود الممزمة 

ليلاك حتى ولو كان ذلك راجعاً لسبب لا يد لمبائع فيو، وذلك بمجرد انعقاد لجانبين يتحمل المدين تبعة ا
العقد، وبالتالي إذا ىمك المبيع وىو في حيازة البائع وقبل تسميمو لممشتري ىلاكاً كمياً ترتب عمى ذلك 

 .(1)انفساخ عقد البيع بقوة القانون ودون حاجة إلى حكم القاضي

المدني الجزائري عمى أنو:" إذا أنقصت قيمة المبيع قبل التسميم لتمف ( من القانون 370وتنص المادة )
أصابو، جاز لممشتري إما أن يطمب فسخ البيع إذا كان النقص جسيماً بحيث لو طرأ قبل العقد لما أتم 
ما أن يبقى البيع مع إنقاص الثمن"، فطبقاً لنص ىذه المادة، يكون ىلاك المبيع مادياً وجزئياً إذ  البيع وا 
يترتب عنو نقصان في قدر المبيع وفي ذاتيتو. لذلك إذا ىمك المبيع ىلاكاً جزئياً وىو في حيازة البائع فإن 
تحمل تبعة اليلاك تكون عمى البائع، ويكون الخيار لممشتري في إنقاص الثمن لجعمو يتعادل مع المبيع 

ما أن يطمب فسخ العقد من القضاء إذا كان اليلا ك الجزئي جسيماً، بحيث لو كان الذي أصابو نقص، وا 
 .(2)ىذا اليلاك الجسيم موجوداً قبل إبرام العقد لما أقبل المشتري عمى العقد

 

 : توقف المشتري عن دفع الأقساطالثالثالفرع 

إن الإلتزام الأساسي لمعميل ىو إلتزامو بدفع الأقساط، ويتم دفع الثمن حسب ما يتفق عميو 
، فيمكن أن يكون الثمن مؤجلًا أو مقسطاً، إلا أنو من الناحية العممية الأطراف وما تقتضيو مصمحتيما

 .(3)الإسلامية البيع بالتقسيط البنوكتطبق 

 

                                                           
 .142-141سابق، صالمرجع الحوحو يمينة،  (1)
 .143المرجع نفسو، ص ( (2
مقابمة أجراىا الباحثان مع آيت جمال حدادن، المراقب الشرعي لبنك البركة الجزائري، فرع بئر خادم، تطبيق عقود  ((3

 ، الجزائر العاصمة.10:00بتوقيت  15/5/2018المرابحة،  بتاريخ 
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 حيث جاء في قرار المجمع الفقيي التابع لمنظمة المؤتمر الإسلامي ما يمي:

تأخر المشتري في دفع الأقساط عن الموعد المحدد فلا يجوز إلزامو أي زيادة عمى الدين  إذا -1
 بشرط أو بدون شرط، لأن ذلك رباً محرماً.

يحرم عمى المدين المميء أن يماطل في أداء ما حل من الأقساط، ومع ذلك لا يجوز شرعاً  -2
 إشتراط التعويض في حال التأخر عن الأداء.

( المتعمق بالمرابحة للآمر بالشراء من معايير ىيئة المحاسبة 8ار الشرعي رقم)وقد ورد في المعي
وقعت المماطمة من العميل المدين  إذا يمي:والمراجعة لممؤسسات المالية الإسلامية بالبحرين ما 

يجوز لممؤسسة أن تمزم العميل بأداء أي زيادة  بالأقساط فإن المستحق ىو مبمغ الدين فقط ولا
يجوز أن ينص في عقد  ":ما يميالذي ينص عمى  (6-5)ورد في البند مع مراعاة ماصالحيا ل

المرابحة للآمر بالشراء عمى إلتزام العميل المشتري بدفع مبمغ أو نسبة من الدين تصرف في الخيرات 
في حالة تأخره عن سداد الأقساط في مواعيدىا المقررة عمى أن تصرف في وجو الخير بمعرفة ىيئة 

 . (1)بة الشرعية لممؤسسة ولا تنتفع بيا المؤسسة"الرقا

بعد التسميم يتم التوقيع عمى جدول السداد وىو الوثيقة التي تثبت الدين  "ويقول الأستاذ آيت جمال حدادن:
بيع  في حال تعطل الزبون عن سداد دينو، فيتم في ىذه الحالة دفع ىذه الوثيقة بالإضافة إلى عقد

، بالإضافة ليذه الوثيقة يجب عمى العميل التوقيع عمى سند لأمر)وثيقة دين المرابحة لمقضاء المختص
بمبمغ الدين المتبقي(، وفي حال توقف العميل عن السداد يتم توجيو إعذارات لممطالبة بسداد ما عميو من 

لأنو مرىونٌ لفائدة البنك ومن ثم  أقساط وفي حالة عدم استجابتو ليذه الإعذارات يتم الحجز عمى المبيع
بيعو في المزاد العمني واستيفاء البنك باقي الأقساط ويرد لمعميل المبمغ الذي دفعو من ثمن البيع في المزاد 

 .(2)" العمني

 

                                                           
حسام الدين عفانة، بيع المرابحة المركبة كما تجريو المصارف الإسلامية في فمسطين، الطبعة الثانية، دار النفائس،  ((1

 .20عمان ، الأردن، ص 
مقابمة أجراىا الباحثان مع آيت جمال حدادن، المراقب الشرعي لبنك البركة الجزائري، فرع بئر خادم، تطبيق عقود  (2)

 ، الجزائر العاصمة.10:00بتوقيت  15/5/2018 المرابحة،  بتاريخ
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 وتجاوزات تطبيقه إيجابيات عقد المرابحة :المبحث الثاني

بالرغم من أىمية المرابحة المصرفية وما توفره من مزايا كصيغة من صيغ التمويل المصرفي، غير أن واقع 
عن  الأولفي المطمب  تكممناوتطبيق ىذه الصيغة لدى بعض البنوك الإسلامية يبقى يكتنفو بعض السمبيات، 

عند  الواردة عمى ىذا العقد التجاوزاتيو مجموع الإيجابيات الناتجة عن ىذا العقد، أما المطمب الثاني تناولنا ف
 .التطبيق

 

 المطمب الأول: إيجابيات عقد المرابحة

المرابحة إلى الأىمية التي تكتسييا البنوك الإسلامية، وتعتبر بمثابة مميزات تميز صيغة المرابحة  ترجع أىمية
من عمميات عن باقي صيغ التمويل الأخرى، مما جعميا كبديل حقيقي وعما تطرحو البنوك التجارية التقميدية 

البنوك الإسلامية من خلاليا من  الإقراض الربوية، حيث أصبحت المرابحة بمثابة الصورة المثمى التي تمكن
توظيف أموال المودعين بصورة آمنة و بأقل المخاطر التي تعرفيا الحياة المصرفية، وفي دراسة قام بيا الإتحاد 

تبين أن ىذه البنوك تطبق المرابحة بنسبة  1996سنة  بنكاً إسلامياً  166الإسلامية حول  الدولي لمبنوك
غ التمويل الأخرى، فيي عممية تتم ضمن فترة زمنية قصيرة خلافاً لباقي % كمعدل عام بالنسبة لصي40.33

عمميات التمويل لاسيما القروض المتوسطة وطويمة المدى، إضافة إلى أنيا عممية تحقق مصالح البنوك 
ة الإسلامية كما تحقق مصالح العميل أو الزبون الذي يستفيد من ىذه العممية، بما توفره لو المرابحة من تمبي

 .(1)احتياجاتو الإستيلاكية أو الإستثمارية

 وتتمثل ىذه المزايا فيما يمي:

تحقق المرابحة ربحاً معقولًا لممصرف في الأجل القريب مما يتيح لممصرف الإسلامي مصدراً لتوزيع عوائد  أولا:
عن طريق  عمى الودائع تمكن المصرف الإسلامي من منافسة البنوك التقميدية فيما يختص بجذب الودائع

                                                           
مقال منشور عمى مجمة  ، -عقد المرابحة نموذجاً –بن حممة سامي، صيغ التمويل المصرفي لدى البنوك الإسلامية  (1)

 9/6/2018، أخر زيارة لمموقع بتاريخ en/article/26611https://www.asjp.cerist.dz/إلكترونية، عنوان الموقع 
 .205ص كمية الحقوق، جامعة قسنطينة، ،11:20بتوقيت 

https://www.asjp.cerist.dz/en/article/26611
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،حيث توفر فائض كبير لمسيولة لدى البنوك الإسلامية مما يجعميا (1)إستخدام دافع لمحصول عمى عوائد مجدية
توظفيا في سبل أضمن لمربح واقل مخاطرة، من أجل ذلك يرى البعض ضرورة تسقيف التعامل بصيغة المرابحة 

 .(2)لتمكين تطبيق قواعد الحظر المصرفيةمن طرف سمطة الرقابة المشرفة والتخفيف من الإعتماد عمييا 

ى ىذين العقدين إل ى كالسمم والإستصناع مثلا، لحاجةىذا العقد أقل مخاطرة من عقود البيع الأخر  إن ثانياً:
والمشاركة، لأن ثمن اطرة من العقود الأخرى كالمضاربة أن عقد المرابحة أقل مخ زمن لتنفيذ وتسميم المبيع، كما

، حيث ذىب البعض ليرى (3)المرابحة، يتحول إلى دين في ذمة الآمر بالشراء لصالح المصرفالمبيع في عقد 
بأن المخاطرة ىي شرط الإستحقاق لمربح شرعاً وىذه المخاطرة تكاد تنعدم من صيغة المرابحة، لذا يدعو 

تطبيق باقي الصيغ البعض لمحد من إستخدام صيغة المرابحة وتحديد نسبتيا من أجل إبعاد الشبية عنيا ولأجل 
 .(4)الأخرى

تتصف ىذه الصيغة بالبساطة النسبية، فالربح محسوب كنسبة من ثمن البضاعة، والعلاقة بين المصرف  ثالثاً:
والعميل تتحول إلى علاقة دائن بمدين بمجرد توقيع عقد البيع بالمرابحة بالإضافة إلى أن ىذه العلاقة ىي 

معرفة ما إذا كان سيحقق علاقة مقطوعة محددة بمعنى أن المصرف ليس بحاجة إلى فحص حسابات العميل و 
 .(5)للؤمانة كما ىو الحال في المشاركات إساءتوربحاً أم لا والإطلاع عمى حسن إدارتو...وعدم 

التمويل بالمرابحة يتميز بسعة نطاقو بسبب تنوع السمع والخدمات التي يمكن أن يتناوليا التعامل بأسموب  رابعا:
لإنتاجية كما ىو الغالب في حال التمويل بأسموب المشاركات بل المرابحة فيو لا يقتصر عمى تمويل الأموال ا

 .(6)يمكن استخدامو لتمويل الأموال غير الإنتاجية كالسمع والخدمات الاستيلاكية

 غة الإئتمانينظراً لأن صيغة عقد المرابحة صورة لمتوظيف قصير الأجل فيي قريبة في شكميا لص خامساً:
)التقميدي( من حيث انخفاض درجة المخاطرة، نتيجة لتوافر درجة عالية من الضمانات، وكذلك سرعة دوران 

                                                           
 . 143-142سابق، ص المرجع الفادي محمد الرفاعي،  ((1
 .206، ص السابقبن حممة سامي، المرجع  ((2

ماستر، كمية العموم الإقتصادية والعموم  مذكرة، الكفاءة التمويمية لصيغة المرابحة في البنوك الإسلامية، أسماء طوايبية (3)
 .15وعموم التسيير، جامعة قاصدي مرباح، ورقمة، ص  التجارية

 .206، ص السابقبن حممة سامي، المرجع  ((4
 .143سابق، ص المرجع  الفادي محمد الرفاعي،  ((5

 .143نفسو، ص المرجع(6) 
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رأس المال، فإن ذلك كمو قد أدى إلى إقبال تمك البنوك عمى توجيو كم متزايد من أمواليا إلى تمك الصيغة، كما 
 .(1)سلاميأنو رسخ في أذىان الكثيرين أن لا فرق بين التمويل التقميدي والإ

البنوك الإسلامية في الدخول في منافسات محمومة مع البنوك التقميدية في مجال العائد، أدت رغبة  سادساً:
ليس فقط إلى توجيو الأموال لممرابحات، بل إلى توجيو التمويل لشراء السمع الكمالية عمى حساب السمع 

 .(2)المخاطرة أقلالضرورية وذلك لأن ىامش الربح في الكماليات أعمى ودرجة 

)بالأجل(،حيث أنو يوفر التمويل اللازم لمعميل الآمر بالشراء الذي لا يممك مبمغ أنو بيع بالتقسيط :سابعاً 
حيازة السمعة، ومن ثم الانتفاع بيا عمى  لممشترييوفر إن نظام الشراء بالتقسيط ،(3)شراء المبيع الذي يريد

الرغم من عدم قدرتو عمى سداد ثمنيا نقداً أو خلال أجل قصير، فضلًا عن قيامو بسداد ىذا الثمن عمى 
 .(4)(أقساط بشكل يتفق مع ظروفو وامكانياتو المالية )أقساط متساوية أو متناقصة أو متزايدة

الشعور  -المسمم-ذكره من مزايا أن ىذا العقد يولد لدى العميل ويرى الباحثان أنو يمكن الإضافة لما سبق
بالطمأنينة الروحية والدينية والنفسية، حيث أن ىذه العقود تجنبيم المجوء إلى البنوك التقميدية والتعاملات الربوية 

ام تعد التي حرميا الدين الإسلامي، فالمرابحة بشكل خاص وباقي التعاملات المصرفية الإسلامية بشكل ع
 . -المسمم-حمولًا ومخارجاً لمعميل

، فإن ىذه المزايا التي تقدميا المرابحة جعمت من البنوك الإسلامية تحتل مكانة ىامة في الحياة المصرفية وعميو
عمى الصعيد المحمي وكذلك الدولي، فقد وعت أغمب دول العالم لاسيما الأوروبية منيا بضرورة فتح المجال 

ليا من إيجابيات بعد الأزمات المالية والمصرفية التي تسببت فييا البنوك التجارية، وقد  ليذه المصارف لما
 .(5)تصدرت بريطانيا ىذه الدول، كما احتمت ايران صدارة الدول الإسلامية وبعدىا ماليزيا والسعودية

                                                           
 .85سابق، ص المرجع المحمود ارشيد،  (1)
 .85المرجع نفسو، ص ((2

مقابمة أجراىا الباحثان مع آيت جمال حدادن، المراقب الشرعي لبنك البركة الجزائري، فرع بئر خادم، تطبيق عقود  (3)
 .، الجزائر العاصمة10:00بتوقيت  15/5/2018المرابحة،  بتاريخ 

بالعربية، البيع بالتقسيط في الإسلام، CNNمقال عمى شبكة ( (4
sales-finance-https://arabic.cnn.com/business/2014/08/16/islamicمموقع في ، آخر زيارة ل

 .09:45، بتوقيت 5/6/2018
 .207-206سابق، ص المرجع السامي،  بن حممة (5)

https://arabic.cnn.com/business/2014/08/16/islamic-finance-sales
https://arabic.cnn.com/business/2014/08/16/islamic-finance-sales
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 تجاوزات التطبيقالمطمب الثاني: 

ن التجاوزات في ترتيب ىذا العقد، فالبنك لايقوم بنفسو إن الواقع التطبيقي ليذه المعاممة قد شيد كثيراً م
نما يكتفي بأن يقدم لو العميل فاتورة السمعة المراد بيعيا مرابحةً، ويكون العميل قد قام بشراء ىذه  بالشراء، وا 

ح كذلك، فيقتصر دور البنك عمى تسديد قيمة الفاتورة مقابل الرب باسمومن قبل، ووقعت الفواتير  باسموالسمع 
المتفق عميو، فيكون ممولًا فعمياً في صورة مشترٍ وبائع في الظاىر، لاسيما إذا عممنا أن ارتباط العميل 
بالمصرف من البداية ارتباط ممزم لا يممك منو فكاكاً فيو إلى العقد أقرب منو إلى الوعد، ولا شك أن ىذا 

نسف شرعية ىذه المعاممة من الأساس وتنقميا الترتيب يحتوي عمى كثير من المخالفات الخطيرة التي يمكن أن ت
 .(1)إلى دائرة العقود الربوية المحرمة

ن الخطوات التي يجب أن تسمك في ترتيب ىذه المعاممة لكي تصبح عقداً شرعياً منزىاً عن الربا والريبة  ىذا، وا 
 :(2)ما يأتي

يتقدم العميل إلى المصرف آمراً لو بشراء سمعة يكون في حاجة إلييا، واعداً بشراء ىذه السمعة عندما  أن -1
 تصبح في حوزة المصرف.

أن يكتفي فقط بالإلتزام الأدبي في ىذا الوعد ولا يفرض عمى العميل ما يمزمو بشراء ىذه السمعة وتنفيذ  -2
نما يستعاض عن ذلك بالتحقيق من حسن سم عة العميل ومدى احترامو لوعده، وتقديره لأمانة وعده، وا 

 الكممة.
واصفات التي بشراء ىذه السمعة طبقاً لمم -وبدون تدخل العميل –أن يقوم المصرف من خلال مندوبيو -3

حددىا العميل من قبل، مشترطاً لنفسو الخيار مدة من الزمن يراىا كافية لمتفاىم مع عممية الآمر، عمى أن 
 مسؤولية المصرف بصورة كاممة.يتم ذلك كمو عمى 

إذا تم ذلك أخطر المصرف عميمو ليقوم بمعاينة السمعة، والتحقق من ملائمتيا لو، فإن رأى ملائمتيا لو  -4
وكان لايزال عند وعده بالشراء تم إبرام العقد بينو وبين المصرف، فيتحول بذلك عقد المصرف مع البائع 

ن نكل عن الشراء أعادىا المصرف إلى البائع بمقتضى الخيار الذي اشترطو لنفسو من  إلى عقدٍ بات، وا 
 البداية.

                                                           
مداخمة ، " صياغتو المصرفية وانحرافاتو التطبيقية" الواثق عطا المنان محمد أحمد، عقد المرابحة ضوابطو الشرعية ( (1

 .45الثالث للاقتصاد الإسلامي، جامعة أم القرى، السعودية، صالعالمي المؤتمر ألقيت في 
 .187ص  سابق،المرجع المفيض الرحمن، ( (2
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أن يتبع في إبرام العقد وتنفيذه الأحكام الشرعية المقررة في باب المرابحة بصفة خاصة وفي باب البيع  -5
 بصفة عامة.

وتنقميا إلى ولا شك أن ىذا الترتيب يحتوي عمى كثير من المخالفات التي يمكن أن تحول شرعية ىذه المعاممة 
العقود الربوية المحرمة، فصورية عقد المرابحة للآمر بالشراء تخرجيا عن كونيا بيعاً عن تراض، فالتعامل 
بالمرابحة للآمر بالشراء، لابد وأن يكون من قومٍ نصبوا أنفسيم لمبيع والشراء الصحيح شرعاً، وليس من قومٍ 

و أن المصرف يقرض عممية قيمة السمعة الحاضرة عمى أن نصبوا أنفسيم لمتحايل عمى دفع قميلً في كثير، أ
فالمصارف الإسلامية قامت بديلًا عن وىو عين الربا المجمع عمى حرمتو،  يتقاضاىا في المستقبل بزيادة

المصارف الربوية وبالجممة فإننا نستطيع القول بأن المصارف الإسلامية قد نجحت من الناحية الإقتصادية 
ة معقولة إذا ما قيس الأمر بقدراتيا وخبراتيا أما إذا قيس الأمر بما يناط بو من آمالٍ فلا والشرعية إلى درج

تزال عمى بداية الطريق، فقد أحدثت المصارف الإسلامية تحولًا ىائلًا في الفكر الإستثماري الذي كان سائداً 
ة مسيطرة عمى أذىان كثير من في أذىان كثيراً من شعوب العالم الإسلامي، فبعد أن كانت العقمية الربوي

الناس، إذ بجماىير المسممين تقبل إقبالًا منقطع النظير عمى التعامل مع المصارف الإسلامية أدىش العالم 
ن كانت كمو، وذلك لرغبتيم الصادقة في تجنب المعاملات المحظورة والتمسك بتعاليم الإسلام السمحة ، ىذا وا 

 .(1)فميس معنى ذلك أن تكون جميع المصارف مخطئة ىناك بعض التجاوزات من بعض المصارف

 

 

 

 

 

 

 

                                                           
 .378-377سابق ص المرجع المحمود حسني الزيني،  ( (1
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 خلاصة الفصل

ىناك صنفين من المخاطر التي تحيط بعقد بيع المرابحة، مخاطر شرعية، تجعل منو بيعاً محرماً، 
كأن يقوم المصرف ببيع السمعة لمعميل دون أن يتممكيا، إضافة إلى أن البعض ربط ىذا البيع بحديث 

و ببيع العينة المحرم شرعاً وأنو حيمة لأخذ الربا، إلا أن بيع المرابحة يختمف تماماً، حيث  بيعتين في بيعة
أنو جائز شرعاً ولا يتشابو مع ماسبق ذكره من شبيات إذا إلتزمت البنوك الإسلامية بتطبيقو حسب 

وزات في تطبيق الأصول الإسلامية دون تجاوزات ترجعو إلى دائرة الشبيات، فمقد سجمت العديد من التجا
ىذا العقد لدى البنوك الإسلامية كأن لا يقوم المصرف بشراء السمعة بنفسو وغيرىا، أما الصنف الثاني من 
المخاطر، ىي المخاطر القانونية، وىي نفسيا التي من الممكن أن تحدث لأي عقد بيعٍ غير عقد 

لييا أنو في  بيع المرابحة من الممكن المرابحة، كإختلاف المواصفات واليلاك والعيوب الخفية، مضافاً إ
 أن يتوقف العميل عن سداد الأقساط المطموبة لمبنك.

وأخيراً، ينتج عن ىذا العقد ايجابيات تدفع الزبائن إلى التعامل بو والإقبال عمى ىذه المعاممة، 
الخطوات الواجب  نذكر أىميا أنو بيعٌ بالتقسيط وأنو بديل عن القروض الربوية المحرمة شرعاً، ولقد بينا

اتباعيا من طرف البنوك الإسلامية لتصحيح مسار التطبيق ونبذ التجاوزات التي تقع فييا بعض البنوك 
 الإسلامية.
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البنوك الإسلامية، حيث أنو مصدر أحد الركائز الأساسية التي تقوم عمييا عقد المرابحة  يعد
بعد فعمميات التي تقوم بيا ىذه البنوك، ساسي ليذه البنوك، فيو يحتل جزء كبير من الالتمويل والربح الأ

بنك البركة  -وبيان أركان ىذا العقد والمراحل التي يتم من خلاليا إبرامو دراستنا ليذا العقد نظرياً،
 تجعموبط التي تنظم ىذا العقد و مضوانا لوالوصول إلى الصيغة النيائية لو، وذكر  -نموذجاً الجزائري 

مشروعية عقد المرابحة، وما قمنا بعرض ما ورد من شبيات أثارىا المشككين في  صحيحاً قانوناً وشرعاً،
إتمام ىذا العقد بالصورة الطبيعية  عو من المخاطر القانونية التي قد تكون حجر عثرة تقف أماميحتمل وقو 

ىذه المعاممة عممياً، توصمنا إلى لبركة الجزائري واطمعنا عمى سير تطبيق وبعد أن توجينا لبنك الو، 
 النتائج التالية:

 عقد المرابحة أثر سمباً عمى بقية المعاملات في البنوك الإسلامية بسبب رغبة الزبائن في  أن
التوجو إلى ىذه الصيغة دون غيرىا من باقي المعاملات الإسلامية، مما قمل التعامل في باقي 

 المعاملات.
 ذا العقد عدم وجود تنظيم محدد أو قانون يضبط وينظم التعامل في ىذه العقد، حيث يطبق عمى ى

 القواعد العامة لمقانون المدني، والقانون التجاري.
  أن غالبية البنوك الإسلامية تطبق ىذا العقد وفقاً لممعايير الصادرة عن ىيئة المحاسبة والمراجعة

لممؤسسات المالية الإسلامية بشكلٍ صحيح ، باستثناء توكيل البنك لمعميل بشراء السمعة بنفسو) 
 البنك في عممية الشراء(، وىو الأمر الذي أجازتو الييئة. عميل محلأي حمول ال

  يسيم عقد المرابحة في تغطية العجز المالي لدى الزبائن، فيم يحصمون عمى التمويل اللازم ليم
برام الوعد بالتعاقد.  بمجرد التوجو لمبنك وا 

 اً توافر لا يكفي لكي يكون ىذا العقد صحيحاً توافر شروطو القانونية فحسب, بل يجب ايض
 مع مبادئ الشريعة الإسلامية, والابتعاد عن شبية الربا. ليتماشىالشروط الشرعية 

   يعتبر الوعد بالتعاقد من الناحية القانونية ممزماً لمعميل الآمر بالشراء, ويترتب عمى ىذا الالتزام
 إما تنفيذ العميل لوعده, أو تحمل العميل لمتعويض نتيجة لعدم الوفاء بالتزامو.

ويتكون عقد المرابحة من ثلاثة أركان رئيسية مثمو مثل أي عقد بيع آخر، وىي التراضي بين 
العميل والبنك من خلال تطابق الإيجاب مع القبول، وتوفر الأىمية الكاممة لكلا المتعاقدين، بالإضافة إلى 

يكون المحل  أن يكون محل العقد مشروعاً، وذلك بتوافر شروط المحل، من مشروعيتو فلا يجوز أن
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كون موجوداً وقت التسميم وأن يتم تعيينو، مخالفاً  لمشريعة الإسلامية و للآداب العامة والنظام العام وأن ي
ويمر ىذا العقد بثلاث مراحل أساسية تتمثل في تقديم العميل طمباً لمشراء لمصمحة البنك الإسلامي، حيث 

وتسميمو  السمعةام الوعد بالتعاقد، فيمتزم البنك بشراء يقوم ىذا الأخير بدراسة طمب العميل تمييداً لإبر 
لمعميل، أو بدفع الثمن لممورد، ويقوم العميل في ىذه المرحمة بدفع مبمغ من المال يسمى ىامش الجدية 

إبرام العقد النيائي الذي  فيقوم البنك بشراء السمعة المطموبة وتممكيا ومن ثم لضمان جديتو في التعاقد 
ميل بدفع الأقساط وفقاً لممدة المحددة في العقد، لمعميل، مقابل إلتزام الع السمعةلبنك بتسميم يمتزم فيو ا

وىناك ضوابط وتجدر الإشارة إلى أن ىامش الجدية يتم خصمو من الثمن الكمي السمعة)مجموع الأقساط(، 
العقد الأول صحيحاً وألا لابد ومراعاتيا خلال إبرام ىذا العقد، أوليا متعمق بالعقد نفسو، مثل أن يكون 

ضرورة تممك المصرف لمسمعة وبيان عيوبيا إن وجدت، يكون ذريعة لمربا، وضوابط متعمقة بالمبيع، مثل 
وضوابط متعمقة بثمن السمعة والربح المضاف، مثل أن يكون ثمن السمعة معموماً لمعميل وأن يكون الربح 

 الح المضاف معموماً لمطرفين.

ولقد أثار المشككون في مشروعية ىذا العقد عدة شبيات حولو، فمنيم من قال أن البنك يبيع ما 
ليس عنده، ومنيم من قال أنو بيعتين في بيعة، ومنيم من قال بأنو يدخل في بيع العينة الذي نيى عنو 

ذه الشبيات من طرف الرسول صمى الله عميو وسمم، وفريق آخر قال بأنو حيمة لأخذ الربا، وتم الرد عمى ى
ىذا البيع ولقد ذكرنا آراء المشككين والرد عمييا أعلاه في المبحث الأول من الفصل  وأجازوافقياء الأمة 

الثاني، ولقد تناولنا المخاطر القانونية ليذا العقد وىي نفس المخاطر التي تواجو أي عقد بيعٍ آخر ومتى 
 يتحمل أحد الطرفين ىذه المخاطر.

يميز عقد المرابحة ويعزز مكانتو لدى الزبائن ىو أنو بيع بالتقسيط، أما بالنسبة لمبنك ومن أىم ما 
فيو مصدر لمتمويل لا يمكن التخمي عنو حيث أنو يستحوذ عمى جل العمميات التي يقوم بيا البنك، 

لمذىاب ويحدث أن البنوك الإسلامية ترتكب بعض التجاوزات أثناء إبرام ىذا العقد مما يعرض مشروعيتو 
 يمي: إلى دائرة التحريم، لذلك نوصي بما

 .ضرورة التأكد من تممك البنك لمسمعة، حتى لا يدخل في بيع ما ليس عنده 
 السوق وما يرغبو الزبائن وطرحيا  أن يقوم البنك بشراء بعض أنواع السمع حسب ما يقتضيو

عمييم عن طريق الإعلانات، وبذلك يقمل البنك من خطر تكدس السمع في مخازنو وعدم بيعيا، 
 لأن احتمالات بيع ىذه السمع أعمى من غيرىا.
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  ومشروعيتو نرى أنو من الضروري أن تقوم البنوك الإسلامية بتوعية الناس بطبيعة عمميا
 الإسلامية يجزمون بحرمانية عمل البنوكلتقميدية، لأن الكثير من الناس  واختلافو عن البنوك ا

 ولا يرون فرق بينيا وبين البنوك الربوية.
  ،يستحسن ايجاد قانون خاص بعمل البنوك الإسلامية، ينظم عممياتيا وفقاً لمشريعة الإسلامية

 ويسن عقوبات تصل إلى حد حل المؤسسات المخالفة لمبنود الشرعية.

بد من البحث والتعمق في مسألة )توكيل البنك لمعميل بشراء السمعة( لمتوصل إلى نتيجة ونرى أنو لا
، تقضي بمدى مشروعية ىذه الوكالة التي أجازتيا ىيئة المحاسبة والمراجعة لممؤسسات المالية الإسلامية

و الحال قانوناً؟، وقد جائز شرعاً كما ىفيل ىذا التوكيل يمس بمشروعية عقد المرابحة أم أنو تصرف 
يحدث أن تدرج بعض البنوك بند في عقد المرابحة يفرض عمى العميل المتأخر في دفع الأقساط غرامة، 

  فيل تجوز ىذه الغرامة من الناحية الشرعية أم أنيا تبطل العقد؟ 



 
 

قائمة المصادر 
 والمراجع
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 أولا: المصادر

 .القرآن الكريم -

، يعدل ويتمم 2007مايو  13الموافق  1428ربيع الثاني عام  25( المؤرخ في 05-07رقم ) قانون-
المتضمن القانون ، 1975سبتمبر  26الموافق  1395رمضان عام  20( المؤرخ في 58-75الأمر )

 .31المدني، الجريدة الرسمية عدد 

 
 ثانياً: الكتب

الشافعي، الأم، الجزء الرابع، الطبعة الأولى، دار الوفاء لمطباعة والنشر والتوزيع، أحمد بن ادريس -
 .2001المنصورة، مصر،

أحمد ممحم، بيع المرابحة وتطبيقاتها في المصارف الإسلامية، الطبعة الأولى، مكتبة الرسالة الحديثة،  -
 .1989عمان، الأردن، 

أحمد عمي عبد الله، المرابحة وأصولها وأحكامها وتطبيقاتها في المصارف الإسلامية، الطبعة الثانية،  -
 .2016الدار السودانية لمكتب، الخرطوم، السودان،

الكاساني، بدائع الصنائع في ترتيب الشرائع، الجزء السابع، الطبعة الثانية، دار الكتب العممية، بيروت، -
 .2003لبنان، 

بمحاج العربي، مصادر الإلتزام في القانون المدني الجزائري الجزء الأول، دار هومة، الطبعة الثانية،  -
 . 2015الجزائر،

وأدلته، الجزء الرابع، النظريات الفقهية والعقود، الطبعة الثانية، دار الفكر  وهبة الزحيمي، الفقه الإسلامي -
 .1985لمطباعة والتوزيع والنشر، دمشق، سوريا، 

 .2002الفكر، دمشق، سوريا، وهبة الزحيمي، المعاملات المالية المعاصرة، دار -
 .2014،ة، الجزائرزكريا سرايش، الوجيز في مصادر الإلتزام، الطبعة الثانية، دار هوم -

 . 2016دار بمقيس، الجزائر، الطبعة الأولى، حوحو يمينة، عقد البيع في القانون الجزائري،  -
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حسام الدين عفانة، بيع المرابحة المركبة كما تجريه المصارف الإسلامية في فمسطين، الطبعة الثانية، -
 دار النفائس، عمان ، الأردن.

، أسس العمميات المصرفية الإسلامية، الطبعة الأولى، دار المسيرة لمنشر والتوزيع حسين محمد سمحان -
 .2013والطباعة، عمان، الأردن، 

منشورات الحمبي الحقوقية، بيروت، لبنان، الطبعة الأولى، محمد الرفاعي، المصارف الإسلامية،  -
2004. 

الإسلامي، الطبعة السادسة، دار النفائس  محمد عثمان شبير، المعاملات المالية المعاصرة في الفقه -
 . 2007لمنشر والتوزيع، الأردن، 

محمود حسني الزيني، عقد المرابحة في الفقه الإسلامي، دار الفكر الجامعي، الإسكندرية،  -
 . 2012مصر،

محمود حسين وادي، حسين محمد سمحان، المصارف الإسلامية الأسس النظرية والتطبيقات العممية، -
 .2007المسيرة لمنشر والتوزيع والطباعة، الطبعة الأولى، عمان، الأردن، دار 

محمود عبد الكريم أحمد إرشيد، الشامل في معاملات وعمميات المصارف الإسلامية، الطبعة الثانية،  -
 .2007دار النفائس لمنشر والتوزيع، الأردن، 

، فقه المعاملات المالية المعاصرة، الطبعة الأولى، دار الصميعي لمنشر سعد بن تركي الخثلان -
 .2012والتوزيع، الرياض، السعودية،

عبد الله بن محمد بن عبد الله العمراني، العقود المالية المركبة دراسة فقهية تأصيمية وتطبيقية، الطبعة  -
 .2006ة العربية السعودية، الأولى، دار كنوز إشبيميا لمنشر والتوزيع، الرياض، المممك

عبد الرزاق السنهوري، الوسيط في شرح القانون المدني الجديد، الجزء الرابع، العقود الواردة عمى  -
 .1998الممكية، منشورات الحمبي الحقوقية، بيروت، لبنان، 

دار الثقافة، عمي السالوس، موسوعة القضايا الفقهية المعاصرة والاقتصاد الإسلامي، الطبعة السابعة،  -
 .2002الدوحة، قطر، 

عمي القرة داغي، بحوث في فقه المعاملات المالية المعاصرة، الطبعة الأولى، دار البشائر الإسلامية،  -
 .2001بيروت، لبنان، 
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 .2012رفيق المصري، التمويل الإسلامي،  الطبعة الأولى، دار القمم، دمشق، سوريا، -

 

 ومذكراترسائل ثالثاً: 

ة ماستر، كمية العموم مذكر أسماء طوايبية، الكفاءة التمويمية لصيغة المرابحة في البنوك الإسلامية،  -
 .2016الإقتصادية والعموم التجارية وعموم التسيير، جامعة قاصدي مرباح، ورقمة، الجزائر،

يب المستخدمة في محمد عبد الرؤوف حمزة، البيع في الفقه الإسلامي "دراسة عن المرابحة كأهم الأسال -
ماجستير، الشارقة  مذكرةالمصارف الإسلامية"، قسم الإقتصاد الإسلامي، جامعة سانت كميمنت، 

 .2006للاستشارات الأكاديمية والجامعية، 
ماجستير،  مذكرةنداء خالد عمي صبري، خصوصية التنظيم القانوني لعقد المرابحة للآمر بالشراء،  -

 .2015الحقوق، نابمس، فمسطين،  جامعة النجاح الوطنية، كمية

 

 الأبحاثو  المقالات والمداخلاترابعاً: 

 : المقالاتأ

مقال منشور  عقد المرابحة نموذجاً،–بن حممة سامي، صيغ التمويل المصرفي لدى البنوك الإسلامية -
، أخر زيارة https://www.asjp.cerist.dz/en/article/26611عمى مجمة إلكترونية، عنوان الموقع 

 كمية الحقوق، جامعة قسنطينة، الجزائر. ،11:20بتوقيت  9/6/2018لمموقع بتاريخ 

مقال منشور عمى الموقع الإلكتروني سامي حمود، بيع المرابحة للآمر بالشراء،  -
-http://iefpedia.com/arab/wp
-1d8a7d8a8d8add8a9content/uploads/2009/06/d8a7d984d985d8b

d8add985d988d8af.doc-d8add8b3d986-d8afd8b3d8a7d985d98a  آخر دخول
مركز البركة لمبحوث و الإستشارات المالية الإسلامية، ، 12:48بتوقيت  18/06/2018لمموقع بتاريخ 
 .عمان، الأردن

https://www.asjp.cerist.dz/en/article/26611
http://iefpedia.com/arab/wp-content/uploads/2009/06/d8a7d984d985d8b1d8a7d8a8d8add8a9-d8afd8b3d8a7d985d98a-d8add8b3d986-d8add985d988d8af.doc
http://iefpedia.com/arab/wp-content/uploads/2009/06/d8a7d984d985d8b1d8a7d8a8d8add8a9-d8afd8b3d8a7d985d98a-d8add8b3d986-d8add985d988d8af.doc
http://iefpedia.com/arab/wp-content/uploads/2009/06/d8a7d984d985d8b1d8a7d8a8d8add8a9-d8afd8b3d8a7d985d98a-d8add8b3d986-d8add985d988d8af.doc
http://iefpedia.com/arab/wp-content/uploads/2009/06/d8a7d984d985d8b1d8a7d8a8d8add8a9-d8afd8b3d8a7d985d98a-d8add8b3d986-d8add985d988d8af.doc
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بالعربية، البيع بالتقسيط في الإسلام،  CNNمقال عمى شبكة -
sales-finance-https://arabic.cnn.com/business/2014/08/16/islamic آخر زيارة ،

 .09:45، بتوقيت 5/6/2018لمموقع في 

 المداخلاتب: 

صياغته المصرفية وانحرافاته  -رعية الواثق عطا المنان محمد أحمد، عقد المرابحة ضوابطه الش -
 الثالث للاقتصاد الإسلامي، جامعة أم القرى، السعودية. ميلالعا المؤتمرمداخمة ألقيت في التطبيقية، 

مداخمة ألقيت بالممتقى  عصام نجاح، مداخمة النظام البنكي الجزائري من التأميم إلى الخوصصة، -
، قالمة، 1945ماي  8كمية الحقوق والعموم السياسية، جامعة حول النظام المصرفي في الجزائر،  الوطني

 .الجزائر

 الأبحاثج: 

الرحمن قصاص، بيع المرابحة للآمر بالشراء "دراسة  جعفر بن عبد -
، آخر &book=9796http://www.saaid.net/book/open.php?cat=102فقهية"،

 .00:12بتوقيت  2018\04\25زيارة لمموقع في 

، دراسة في ضوء يوسف القرضاوي، بيع المرابحة كما تجريه المصارف الإسلامية -
 .1984النصوص والقواعد الشرعية، الطبعة الأولى، دار القمم، الكويت، 

معة الإسلامية العالمية دراسات الجا، حول المرابحة وصياغتها المصرفية ، رؤية شرعيةمفيض الرحمن -
 . 2007، المجمد الرابع ، بنغلادش ، ديسمبر شيتاغونغ

"دراسة مقارنة"، كمية القانون، جامعة بابل،  سلام الفتلاوي، ضمان فوات الصفة المشروطة في المبيع-
 .2008العراق، 

عبد المجيد عبدالله دية، شبهات وردود عمى بيع المرابحة للآمر بالشراء كما تجريه المصارف  -
 .2009الإسلامية، مجمة الزرقاء لمبحوث والدراسات الإنسانية، المجمد التاسع، العدد الثاني، الأردن، 

https://arabic.cnn.com/business/2014/08/16/islamic-finance-sales
https://arabic.cnn.com/business/2014/08/16/islamic-finance-sales
http://www.saaid.net/book/open.php?cat=102&book=9796
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بحث منشور عمى الموقع الإلكتروني  عبد الأمير كاظم زاهد، نظرية العقد في الفقه الإسلامي، -
https://www.iasj.net/iasj?func=fulltext&aId=77990   آخر دخول لمموقع بتاريخ

 جامعة الكوفة، العراق.، 12:30بتوقيت  18/06/2018

يوسف، ماهية بيع المرابحة المصرفية، مجمة العموم الإقتصادية،  عمي كاظم الرفيعي، اعتدال عبدالباقي -
 .2009المجمد السادس، جامعة البصرة، العراق، كانون الثاني  23العدد 

الكويت، مجمة مجمع الفقه الإسلامي، الجزء الخامس، الثاني،الصادرة عن المؤتمر الإسلامي  الإقتراحات-
1983. 

 

 المقابلاتخامساً: 

 ،فرع بئر خادممع آيت جمال حدادن، المراقب الشرعي لبنك البركة الجزائري،  أجراها الباحثان مقابمة_
 ، الجزائر العاصمة.10:00بتوقيت  15/5/2018بتاريخ  تطبيق عقود المرابحة، 

 

https://www.iasj.net/iasj?func=fulltext&aId=77990
https://www.iasj.net/iasj?func=fulltext&aId=77990
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 أمر بالشراءنموذج (: 1الممحق رقم )
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 نموذج طمب التمويل(: 2الممحق رقم )
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 عقد الوكالةنموذج (: 3الممحق رقم )
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 عقد المرابحةنموذج (: 4الممحق رقم )
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 الصفحة العنوان
 1 مــقــدمـةال

 5 إبرام عقد المرابحة الفصل الأول:
 6 المبحث الأول: أركان عقد المرابحة 

 6 المطمب الأول: التراضي )الإيجاب والقبول(
 7 جاب و القبوللإيول: مفهوم الأ االفرع 

 7 جاب و القبوللإيا تطابق: لثانيالفرع ا
 8 المطمب الثاني: العاقدين

 11  )المعقود عميه(الثالث: محل العقد المطمب
 11 الفرع الأول: أن يكون المحل معيناً أو قابل لمتعيين 
 11 الفرع الثاني: أن يكون المحل قابلًا لمتعامل فيه شرعاً 

 11 الفرع الثالث: أن يكون المبيع مقدوراً عمى تسميمه
 11 المبحث الثاني: مراحل وضوابط عقد المرابحة

الأول: مراحل إبرام عقد المرابحة المطمب  11 
 11 الفرع الأول: طمب الشراء 

 11 الفرع الثاني: الوعد بالتعاقد 
 17 الفرع الثالث: المرحمة النهائية

 11 المطمب الثاني: ضوابط عقد المرابحة
 11 الفرع الأول: الضوابط المتعمقة بالعقد

 11 الفرع الثاني: الضوابط المتعمقة بالمبيع
الثالث: ضوابط متعمقة بثمن السمعة والربح المضاف الفرع  11 

 11 خلاصة الفصل الأول
كما تجريه المصارف الإسلامية عقد المرابحةتطبيق الفصل الثاني: تقييم   15 

: المخاطر الناتجة عن تطبيق عقد المرابحة الأولالمبحث   16 
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 16 المطمب الأول: المخاطر الشرعية
الأول: الشبهات التي أثيرت حول المرابحة الفرع  16 

 11 الفرع الثاني: مشروعية المرابحة للآمر بالشراء
 15 المطمب الثاني: المخاطر القانونية

 15 ت وظهور العيوب الخفيةالأول: إختلاف المواصفا الفرع

 19 : هلاك السمعة قبل التسميمالثاني الفرع

دفع الأقساط الفرع الثالث: توقف المشتري عن  11 
إيجابيات عقد المرابحة وتجاوزات تطبيقه: الثانيالمبحث   11 

عقد المرابحة المطمب الأول: إيجابيات  11 
تجاوزات تطبيق عقد المرابحةالمطمب الثاني:   16 

 18 خلاصة الفصل الثاني
 19 الخاتمة

 51 قائمة المصادر والمراجع

 57 الملاحق

 61 الفهرس

 



 ممخص:

يتكون عقد المرابحة من عقدين وثلاثة وعود وفيها ثلاثة أطراف، هم البنك 
والعميل والمورد )إن وجد(، ويمر إبرامه بثلاثة مراحل رئيسية، هي طمب العميل 
لشراء السمعة، والوعد بالتعاقد، وأخيراً إبرام عقد بيع المرابحة بين المصرف والعميل 

والقانونية لهذا العقد، حتى يتلافى كلا المتعاقدين الوقوع مع مراعاة الضوابط الشرعية 
في المخاطر الشرعية والقانونية التي ممكن أن تنتج عن تطبيق هذا العقد حتى لا 

 .يبطل وبالتالي حرمان المتعاقدين من المنافع التي يقدمها هذا العقد

 

 

Abstract:  

The Murabaha contract consists of two contracts and three promises, in 

which there are three parties, namely the bank, the customer and the 

supplier (if any).  

It is concluded by three main stages: the client's request to purchase the 

commodity, the promise of contracting, and finally the conclusion of the 

murabaha sale contract between the bank and the customer, So as to 

avoid both contractors fall into the legal and legal risks that may result 

from the application of this contract so as not to invalidate and thus 

deprive contractors of the benefits provided by this contract. 
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